1. Содержание экономического анализа на макро уровне. 
Типы экономических систем. Их особенности.

Каждое общество в зависимости от особенностей своего развития по своему подходит к решению реальной проблемы относительной редкости ресурсов. При этом их главными отличительными особенностями выступают форма собственности на средства производства и способ, с помощью которого координируется и управляется экономическая деятельность общества. В соответствии с этим различаются следующие типы экономических систем.

Чистый капитализм или капитализм эпохи свободной конкуренции.

Такая система характеризуется наличием частной собственности на ресурсы и использованием рыночного механизма для координации экономической деятельностью и управления ею.

Поведение каждого субъекта рыночных отношений диктуется его личными интересами. Каждая экономическая единица стремиться максимизировать свой доход на основе индивидуальных решений. С помощью рыночного механизма эти решения и предпочтения предаются гласности и координируются. Поскольку товары и услуги производятся, а товары предлагаются, на основе конкуренции действует множество самостоятельных покупателей и продавцов каждого продукта и ресурса. В этих условиях необходимость государственного контроля и вмешательства в экономический процесс сводится к минимуму. Роль государства ограничивается защитой частной собственности и установлением надлежащей правовой структуры.

Коммандитная экономика.
Она представляет собой систему полярную чистому капитализму. Ее характеризует общественная собственность практически на все ресурсы, централизованное планирование экономики. В этих условиях рынок не выполняет роли регулятора экономики, а государство может быть представлено как основной субъект экономики.

Смешанные системы.
В реальной действительности экономические системы располагаются между двумя этими крайностями. Так экономика США тяготеет к чистому капитализму, но имеет существенные отличия от него. Американский капитализм породил крупные корпорации и сильные профсоюзы, способные влиять на рынок, а это создает предпосылки для определенного вмешательства государства.

Смешанная экономика основана на неоднородности экономической системы. В ее условиях может функционировать как частная, так и государственная собственность. Она не имеет крайностей присущих первым двум системам. При этом распределенные отношения не подавляют отношения обмена, а дополняют их. Поведение каждого человека мотивируется его личным интересом, однако, при этом в обществе определены и приоритетные цели.

Государство в такой экономике выполняет активную функцию: имеется система прогнозирования, планирования и координации как государственного, так и частного сектора.

2. Виды экономик. Их особенности. Модели рыночной экономики. 
Рыночные системы и направленность их развития зависят от многих факторов: Наличия природных ресурсов, Географического положения, Уровня развития производственных сил, Традиций, обычаев, исторических условий

Но все современные рыночные системы имеют общие черты: Наличие различных форм собственности, Развитая система свободной конкуренции и предпринимательской деятельности, Преобладание свободных цен на товары и услуги, Присутствие определенного государственного регулирования экономики

Характерными моделями современной рыночной экономики являются.

Американская модель. (либеральная модель капитализма или классическая инициативная модель хозяйствования)

Для нее характерны малый удельный вес государственной собственности (так в акционерном капитале промышленности и транспорта удельный вес государства составляет около 10%) и всемерное поощрение предпринимательства, значительная социальная дифференция и существующий разрыв в уровнях зарплат руководства фирмы и служащих (до 100р). При приемлемом уровне жизни малообеспеченной части населения (соотношение самой богатой и самой бедной части населения 6:1).

По мнению американских экспертов, экономика США в настоящее время находится на подъеме. Ее отличают высокие и стабильные темпы экономического роста, практическое отсутствие инфляции, низкий уровень безработицы, внедрение новейших технологий. Однако отмечается, что растет социальное неравенство, ухудшаются условия труда.

Японская модель.
Ее особенностями являются высокий уровень государственного воздействия на экономику, который заключается в поддержке определенных сфер деятельности, что позволило японской экономике избежать серьезных кризисов и обеспечить динамическое развитие, эффективное сочетание рынка и плана.

Япония страна с развитой рыночной экономикой, имеет отлаженный механизм разработки технических планов. Но они имеют не директивный, а индикативный (рекомендательный) характер. Они не являются жесткими и принудительными, но охватывают все уровни управления: общественный, региональный, отраслевой. Обычно они носят среднесрочный характер (5 лет) и отражают экономическую стратегию на этот период. Планы подвижны, в них вносятся коррективы, учитываются изменения на внешнем и внутреннем рынках.

Частные корпорации используют государственные индикаторы для своих долгосрочных целей. Управление экономического планирования Японии ежегодно публикует справочные материалы, прогнозы, которые используются фирмами. Корпоративный патернализм, а так же учет человеческого фактора. Суть: высокая сознательность и ответственность трудящихся, честные отношения между работниками и администрацией, зарплата выплачивается в зависимости от стажа и технической квалификации, система пожизненного найма. Социальная направленность.
Государство следит за соблюдением социальных прав граждан, причем в значительной мере решение этих вопросов возлагается на фирмы и корпорации.

Для японской экономики характерно привлечение работников к управлению и принятию решений. Незначительные различия в уровнях зарплаты между главой и работниками (3-11р). Нужно отметить, что управлением экономического планирования Японии регулируются цены на основные продукты питания, железнодорожные тарифы, коммунальные тарифы, на медицинское обслуживание (около 20% потребительских цен). Но все это не означает, что государство полностью контролирует экономику страны. Так фирмы самостоятельно решают сколько товара и по какой цене продавать, когда и как менять ассортимент продукции. Регулирующая роль государства реализуется через налоговую систему, лицензии, дотации.

Немецкая модель.
По своему социально экономическому содержанию она близка к японской, т. е. ближе к социальному, рыночному хозяйству. Ей присуще существенное государственное воздействие на экономику, которое проявляется, прежде всего, при решении социальных проблем (бесплатное медицинское обслуживание, образование), а так же принцип социального партнерства, подразумевающий участие работников предприятия в его собственности.

У нее развитая банковская система и относительно небольшой разрыв в зарплатах руководства и работников фирм (20р).

Немецкие экономисты, идеологи теории социального рынка (Эрхард), считали основой рынка частную собственность, сильную конкуренцию, устойчивость национальной валюты.

Шведская модель.
У нее социальная направленность – сокращение имущественного неравенства. Государство активно участвует в обеспечении экономической стабильности, перераспределении доходов, при сохранении ведущей роли в экономике частного сектора. Более 60% ВВП Швеции составляют государственные расходы, значительная часть которых используется для предоставления дотаций и субсидий предприятиям и домашним хозяйствам. Государство часто вмешивается в процесс ценообразования, устанавливая фиксированные цены на определенные товары и услуги.

Французская модель.
Представляет собой среднее между американской и немецкой моделями. Во французской экономике значителен удельный вес государственной собственности. Так государству принадлежит по доле собственности порядка 34% промышленности и на транспорте.

Начиная с 1947г, здесь составляют индикативные пятилетние планы, касающиеся, прежде всего, проблем социального плана. Государство регулирует цены на энергоносители, общественный транспорт, телефон, на товары и услуги монопольных продавцов (государственный дирежизм).

Южно-корейская модель.
Она предусматривает планирование экономического развития, для чего собран государственный плановый орган: совет экономического развития, который разрабатывает индикативные пятилетние планы развития и имеет право одобрять крупные инвестиционные проекты. Для экономики Южной Кореи характерна концентрация в руках государства финансовых и валютных ресурсов. Частные, банковско-кредитные институты появились здесь лишь в первой половине 80-х гг. 20-ого века.

Для данной экономики характерно стимулирование экспорта и ограничение импорта с целью поддержать собственного производителя.

Китайская модель.
При выборе модели экономического развития китайские ученые разработали смешанную модель, сущность которой в том, что рыночный механизм функционирует в условиях значительного государственного регулирования. При этом имеется в виду плановое управление на макро уровне и рыночное регулирование на микро уровне.

За 20-летний в Китае осуществлен переход от непосредственного контроля государства над экономикой, при преобладании плановой директивы, к косвенному регулированию и контролю с преимущественным использованием рыночных и правовых средств.

Удельный вес директивного плана в промышленности упал за это время до 5%. Цены, упавшие в промышленности на 80%, на с/х продукцию на 85%, на потребительские товары на 95%, определяются рынком. Предприятия получили возможность закупать, производить и продавать продукцию вне рамок плана.

Налоговая система Китая ориентирована на стимулирование развития производства. Предусмотрена система льгот и отсрочек по выплате налогов. Экспортирующие предприятия освобождены от выплаты НДС и акцизов. Определенные льготы имеют иностранные инвесторы. Так инвестирующему партнеру, инвестирующему в Китай прибыль не менее, чем на пять лет, выплачивается 40% от внесенного подоходного налога. Кредит в Китае может быть предоставлен предприятиям под 0.5% годовых.

Прямые иностранные инвестиции возросли за последние годы с 25 до 45млрд долларов. Китай открыт для ввоза современных технологий и новейшего оборудования при жестких ограничениях для готовой продукции.

Ежегодный рост ВВП Китая составляет 8-9%. В 2000г ВВП Китая был больше 1триллиона долларов (США 9,96трил, Россия 246,7млрд). Если в 1991г ВВП Китая на душу населения составлял около 1/3 российского, то сейчас примерно ½. В стране практически отсутствует инфляция (0,4% - 2000г). В США 3,7%, В России 20,8%.

Экономическая политика Китая сочетает в себе развитие рыночных отношений на основе частной собственности при наличии других видов собственности с регулирующим воздействием государства. Акцент приватизации сделан на трудовые коллективы. Валютные резервы Китая достигли в 2000г 140млрд$. По мнению китайских академиков общественных наук к 2010г китайская экономика может опередить японскую, а в 2030 американскую.

Таким образом, при всех отличиях экономик государств с рыночной системой хозяйствования основу их составляют рыночные отношения как способ регулирования хозяйственной деятельности при участии административно-правовых механизмов.

3. Суть простой модели кругооборота ресурсов, продукта и дохода.
Простая модель фиксирует ресурсные и продовольственные рынки и показывает важные потоки экономики: доходы- расходы, ресурсы – продукция, которые образуют основу рыночной экономики. Под потоками понимают экономический процесс, непрерывно происходящий во времени и измеряют в соответствующих единицах за определенный период времени (например, количество оборотов за период).

Схема:


1. Ресурсный рынок: поток поставки на рынок экономических ресурсов (земля, капитал, труд); приобретение ресурсов; появление товаров; приобретение товаров и услуг. 

2. товарный рынок: денежные средства, полученные от продажи ресурсов (з/п, рента % на капитал, прибыль); потребительские расходы д/х; денежные средства от продажи товаров и услуг; денежные средства на приобретение экономических ресурсов.

Простая модель кругооборота показывает взаимодействие д/х и предприятия на рынках товаров и ресурсов в чистой рыночной экономике. Предполагается, что д/х владеет всеми ресурсами и предприятие производит все товары, а д/х является единственным их потребителем.

2 петли: 1. внутренняя – поток денежных средств, 2.внешняя - поток ресурсов, товаров и услуг.

Внешняя – ресурсы текут через рынок ресурсов от д/х к предприятию, которое использует для производства товаров, которые поступают через соответствующий рынок д/хам.

Они показ., что дом. хоз-ва обменивают через рынок то, чем они располаг., то есть ресурсы, товары и услуги. Потоки ресурсов и товаров – реальные потоки

Внутр. петля показ., что деньги израсход. дом.хозяйствами на приобр. товаров и услуг возвращ. к ним, когда препр. расходует средства на приобрет. необх. им ресурсы. Ден. средства текут в противоположном направлении от товаров и услуг. Поток товаров и услуг должен быть сбалансировано контролироваться потоком денежных средств.

Взаимодействие спроса и предложения на множество ресурсов, на рынке ресурсов устанавливает цену на каждый из них, а взаимодействие спроса и предложения на множестве товаров и услуг (на рынке товаров и услуг) устанавливает цену на каждый из товаров.

В 1-ом случае предприятия выступают в виде предъявителей спроса на ресурсы, а д/х в виде агентов их предложения, а во 2-ом случае д/х является представителем спроса на товары и услуги, а предприятия – агентами их предложения.

Платежи, которые делают предприятия, приобретая ресурсы представляют издержки этих предприятий и одновременно потоки з/п, ренты, процента на капитал и прибыли для д/х, поставляющей ресурсы.

Потоки потребительских расходов, которые идут от д/х с точки зрения предприятия образуют их выручку от продажи товаров. Следует учитывать, что поскольку д/x располагают ограниченными ресурсами, то и денежные доходы потребителей также ограничены, то есть доходу каждого потребителя устанавливают свой предел.

Таким образом, сохраняется проблема редкости ресурсов и выбора решений.

Данная простая модель показывает фундаментальные принципы функционирования чистого капитала. Ее недостаток – не учитывает влияние финансовых рынков, внешнеэкономических связей и гос-ва.

Необходимо учитывать, что с течением времени производительный потенциал может расширяться за счет привлечения новых ресурсов и новых способов их использования.
4. Понятие ВНП. Его назначение.
В экономической теории и статистике для характеристики конечных результатов годового произ-ва в рыночной экономике используют показатели, базирующиеся на системе национальных счетов.

Система национальных счетов представляет собой свод балансовых экономических таблиц расходы хоз-ых субъектов на покупку товаров и услуг, а с другой – их доходы от результатов хоз-ной деят-ти. Однако не учитывается произ-во товаров и услуг д/x для из внутреннего потребления, а также произ-во промежуточной продукции потребителями внутри сферы бизнеса.

С целью расчета таких показателей вводится контроль за состоянием экономической политики. К числу этих показателей относится ВНП. Он определяется как совокупная рыночная стоимость всего объема конечного производства товаров и услуг, произведенные национальными субъектами, то есть предприятиями, организациями, частными лицами за год независимо от их территориального местоположения внутри данной страны или за ее пределами.

С помощью этого показателя измеряют в денежном выражении всю конечную продукцию национальной экономики независимо от того, продана она или нет.

Для того, чтобы правильно рассчитать совокупный объем конечных товаров и услуг необходимо, чтобы все товары и услуги были учтены лишь один раз. Поэтому в ВНП учитывают также непроизводственные сделки. Они включают в себя финансовые сделки, то есть государственные трансфертные платежи, частные трансфертные платежи от родственников, сделки с ценными бумагами, продажу поддержанных товаров.

ВНП м.б. рассчитан путем суммирования всех расходов на покупку всего объема произведенного в данном году конечной продукции, либо посредством учёта всех доходов от производства этой продукции.

5. Формирование ВНП по потоку расходов.
Расчет ВНП м.б. произведен по потоку расходов на приобретения товаров и услуг, созданных в процессе производственной деятельности.

Поток расходов: личные потребительские расходы, инвестиционные расходы бизнеса (валовые частные инвестиции), расходы на строит-во, гос. закупки, чистый экспорт (сальдо платежного баланса).

Поток доходов: объем потребительского капитала (амортизация…), косвенные налоги, з/п, рентные платежи, процент на капитал, прибыль (некорпор. и корпор.).

Инвестиции – долгосрочные капиталовложения (делятся на валовые и чистые).

Валовые – сумма возмещения использованного капитала и его прирост. Чистые характеризуют прирост инвестиций в течение года. Разница между валовыми и чистыми инвестициями представляет собой стоимость капитала, подвергшегося амортизации в процессе производства ВНП. Если валовые инвестиции превышают амортизацию, то экономика страны находится на подъёме, т.е. производственные мощности растут. Если же они равны, то экономика в застое – производит столько капитала, сколько было израсходовано в процессе произ-ва ВНП. Если валовые меньше чистых, то снижение деловой активности (стагнация). 

Амортизация – ежегодные отчисления, показ-ль объема основного капитала, потребляемого в ходе произ-ва текущего года.

Государственные закупки они представляют все платежи правительства за приобретенные товары и услуги. Здесь же учитывается заработная плата всех гос служащих. Чистый экспорт (сальдо платёжного баланса) представляет собой разность между экспортом (вывозом) и импортом (ввозом) товаров и услуг. Он предполагает, что вывоз превышает ввоз в страну товаров и услуг. В национальный объём производства может входить только то, что произведено данной страной не зависимо от места расположения субъектов бизнеса. По это причине при расчёте ВНП необходимо исключить расходы других стран на производство товаров в данной стране или же стоимость продукции реализуемой в данной стране, но произведённой другими странами.


6. ВНП по потоку доходов.
Поток расходов: личные потребительские расходы, инвестиционные расходы бизнеса (валовые частные инвестиции), расходы на строит-во, гос. закупки, чистый экспорт (сальдо платежного баланса).

Поток доходов: объем потребительского капитала (амортизация…), косвенные налоги, з/п, рентные платежи, процент на капитал, прибыль (некорпор. и корпор.).

Косвенные налоги -  они представляют собой вид издержек которые компании включают в цену продукции и не связаны с выплатой дохода (к ним относят например: НДС, акцизы, лицензионные платежи, таможенные пошлины).Зарплата наёмных работников (оплата труда, вознаграждение за труд). Она включает прежде сего з/п выплачиваемую частным бизнесом и государством тем, кто предлагает свой труд, а также дополнительные взносы к ней предприятий на социальное страхование, в фонды пенсионного обеспечения, медицинского обслуживания и т.п. Эта часть издержек предпринимателей, которая рассматривается как часть общих затрат фирмы. Рентные платежи – это доходы домохозяйств, обеспечивающих экономику страны, соответствующими ресурсами. Например: доходы от сдачи в аренду земли, помещений, оборудования.   % на капитал – это денежный доход или расход частного бизнеса, т.е. % за предоставленный кредит или плата за капитал взятый в кредит. Прибыль - представляет собой доход не корпоративного предпринимательского бизнеса (доход на собственность) и прибыль корпораций. 1) Чистый доход предприятий находящихся в индивидуальной собственности, а также партнёров и кооперативов 2) Прибыль корпорация она используется частично в виде выплат налогов государству; акционерами в виде дивидендов, и оставшаяся нераспределённая часть прибыли либо инвестируется сразу же или в будущем, либо используется для решения других задач корпорации. 

7.Понятие непроизводительной сделки.

Для того, чтобы правильно рассчитать совокупный объем конечных товаров и услуг необходимо, чтобы все товары и услуги были учтены лишь один раз. Поэтому в ВНП учитывают также непроизводственные сделки. Они включают в себя финансовые сделки, то есть государственные трансфертные платежи, частные трансфертные платежи от родственников, сделки с ценными бумагами, продажу поддержанных товаров.
8.Понятие инвестиций. Валовые, чистые инвестиции.

Инвестиции – долгосрочные капиталовложения (делятся на валовые и чистые).

Валовые – сумма возмещения использованного капитала и его прирост. Чистые характеризуют прирост инвестиций в течение года. Разница между валовыми и чистыми инвестициями представляет собой стоимость капитала, подвергшегося амортизации в процессе производства ВНП. Если валовые инвестиции превышают амортизацию, то экономика страны находится на подъёме, т.е. производственные мощности растут. Если же они равны, то экономика в застое – производит столько капитала, сколько было израсходовано в процессе произ-ва ВНП. Если валовые меньше чистых, то снижение деловой активности (стагнация). 

Амортизация – ежегодные отчисления, показ-ль объема основного капитала, потребляемого в ходе произ-ва текущего года.

9.Недостатки показателя ВНП. Критерии уровня жизни.

Недостатки – он учитывает такие составляющие, как объем потребляемого капитала, косвенные налоги на бизнес, продукция военных отраслей, с другой стороны, не входят нерыночные операция (работа домохозяйки или мастера, занимающегося ремонтом собственного дома), не отражается в полной мере возрастающий объем свободного времени, изменения в качестве продукции, в распределении национального продукта, т.е. показатель не учитывает многих факторов, которые оказывают воздействие на экономическое благосостояние общества.

ВВП (в отличие от ВНП) в большей мере характеризует экономическое состояние данной страны, т.к. не учитывает поступлений от международных операций. По этой причине он широко применяется для сопоставления уровня экономического развития различных стран. Исчисленный на душу населения он измеряет национальное благосостояние, а на одного работника или на одного отработавшего час производительность труда.

По данным ООН (2000 г.) ВВП на душу на селения составил: США > 36000$, Россия – 1673$, Китай – 855$.

Эксперты ООН полагают, что сосредоточивания на экономическом росте не является гарантией благополучной жизни общества. Качество жизни зависит не только от доходов государства, но и способов перераспределения национального богатства. Оценивая качество жизни, они предполагают учитывать такие показатели, как материальное обеспечение, продолжительность жизни, доступность к медицинскому обслуживанию, уровень образованность, коррумпированность общества, безопасность жизни.

При этом рассчитываются различного рода рейтинги. В опубликованном ООН докладе о развитии человека в 2001 г. в рейтинге по так называемому индексу развития человеческого потенциала, Россия занимала 55 место из 162 стран. При расчете показателя учитывались доходы на душу населения, качество образования, здравоохранения, средний уровень продолжительности жизни. Рассчитывался ряд других показателей, например, валовый выпуск товаров и услуг, которые представляют собой рыночную стоимость всех продуктов и услуг, произведенных страной в течении года.

10.Формирование показателей: ЧНП, НД, ЛД, РД.

Показатели ВНП широко применяется в международной практике как измеритель национального объёма производства. Однако он является скорее количественным, чем качественным показателем, поскольку не учитывает многих факторов, которые могут воздействовать на экономическое благосостояние общества. Данный показатель дополняется другими, к числу которых относят ЧВНП, это ВНП скорректированной  на сумму амортизации. Национальный доход представляет собой  разность между ЧВНП и косвенными налогами на бизнес. Личный доход равен национальному доходу за минусом  суммы взносов на социальное страхование и налога на прибыль корпораций  с учётом трансфертных платежей (их нужно прибавлять). Располагаемый доход – это доход после выплаты индивидуальных налогов, он используется на потребление и сбережение. К индивидуальным доходам относят:  на наследство, имущество, подоходный.

ВНП по расходам = государственные закупки + потребительские расходы домохозяйств + экспорт – импорт + трансфертные платежи

ВНП по доходам = косвенные налоги на бизнес + з/п наёмных работников + % на капитал + дивиденды + доходы индивидуального бизнеса  + рента +валовые частные инвестиции – чистые частные инвестиции  + индивидуальные налоги + нераспределённая прибыль корпораций (is it true? ).
11.Исключение повторного счёта при определении ВНП.

Повторный счёт возникает в том случае, когда элементы товаров учитываются несколько раз при расчёте ВНП. Надо составить показатели: общую стоимость продаж и добавленную стоимость. Предположим, что процесс производства и реализации продукции включает несколько стадий: 
	Стадии производства и реализации
	Продажная цена, руб 
	Добавленная стоимость, руб

	Фирма А – добыча сырья
	60
	60

	Б – переработка сырья
	100
	40

	В – производство продукции
	125
	25

	Г – оптовый продавец
	175
	50

	Д – розничный продавец
	250
	75


710 – стоимость, 250 добавочная стоимость.

Для того, чтобы избежать повторного счёта необходимо следить за тем чтобы в ВНП включалась только добавочная стоимость, созданная каждой фирмой. Добавочная стоимость – рыночная цена объёма продукции, произведённого каждой фирмой. Суммируя добавочную стоимость всех фирм, получаем рыночную стоимость общего рынка конечных товаров и услуг. Именно добавленная стоимость и должна быть включена при расчёте ВНП как стоимости конечного продукта. На каждой стадии производства и реализации продукции разность между тем, что фирма получает от его продажи и тем, что она заплатила за исходное сырьё,  Выплачивается в виде з/п, ренты, % на капитал и прибыли.


12. Номинальный и реальный ВНП.

В экономике термин номинальный используется для выражения любого количества продукции в тех ценах, по которым он был продан (текущих). Показатель ВНП, исчисленный в этих ценах, называют ещё не скорректированным ВНП. Показатель ВНП, скорректированный с учётом инфляции (роста цен) представляет реальный ВНП. Корректировка ВНП необходима, т.к. стоимость объёма производства разных лет может быть составлена только в том случае, если стоимость денежных единиц оставалась неизменной. Корректировку номинального ВНП может произвести путём деления его величины на индекс цен.

Повышение индекса цен, например ВНП, в данном году, по сравнению с предыдущим годом, указывает на инфляцию (уменьшение – дефляция). С помощью дефлятора ВНП можно установить величину ВНП для каждого года в реальном выражении, т.е. в неизменных ценах базового года. Реальный ВНП = Номинальный ВНП / индекс Цен.

Если например, ВНПн в 2000 году  = 64 млрд руб, а Iц этого года 1,28 ,то ВНПр = 50 млрд руб.

13.Индексы ЦЕН.

Индекс (уровень) цен – измеритель соотношения между совокупной ценой, определённого набора товаров и услуг (рыночная корзина) данного периода и совокупной ценой, того же или аналогичного набора товаров и услуг базового периода. Рассчитывают индексы цен: потребительских товаров, товаров производственного назначения, индекс цен ВНП (дефлятор ВНП включает цены товаров производственного назначения, а также купленных и проданных на мировом рынке). Индекс цен выражается в десятичной форме с сотыми долями.

14.Понятие ВВП его исчисление.

ВВП – показатель состояния внутренней экономики государства. Рассматривается, как совокупная рыночная стоимость конечной продукции отраслей материального производства и сферы услуг, т.е. суммарная добавленная стоимость всех отраслей материального и нематериального производства, включая весь экспорт.

Данный показатель учитывает конечную продукцию и услуги, произведенные непосредственно внутри страны и только с использованием факторов производства данной страны, т.е. в него не входят поступления от международных операций.

Для того, чтобы рассчитать величину ВВП из валового национального продукта необходимо вычесть доходы от экономической деятельности, полученной за рубежом и включить доходы от экономической деятельности других стран, полученных на территории данной страны.

ВВП может быть определена 3 способами:

1. По производству – как суммарная добавленная стоимость всех отраслей материального производства и сферу услуг, включая весь экспорт произведенный внутри данной страны.

2. По распределению – как суммарное государственное и частное потребление государственных и частных инвестиций и прироста или уменьшения всех видов запасов и экспорта.

3. По доходам – суммарная з/п наемных работников, прибыль, рентные платежи, % на капитал, амортизация, косвенные налоги.

ВВП может быть рассчитан как в текущих, так и в сопоставимых ценах.

15.Влияние финансовых рынков на показатели (потоки) Экономической активности.

Д/х используют, как правило, только часть полученного дохода. Та часть дохода, которая не идет на приобретение товаров и услуг и уплату налогов носит название сбережений. Они включают: личные накопленные деньги, вклады в банки, приобретения ценных бумаг. Экономисты также относят выплаты долгов. Большая часть сбережений осуществляется д/х, а инвестиций фирмами.

16.Характеристика каналов прямого, косвенного финансирования.

Механизм перемещения денежных фондов осуществляется на основе функционирования финансовых рынков. Финансовые рынки – совокупность институтов, которые направляют поток денежных средств от их собственников к заемщикам.

Существуют каналы 1. прямого и 2. косвенного финансирования:

1. Средства, перемещенные непосредственно от собственника сбережений к заемщику. Существует 2 направления: а) Капитальное финансирование – любое соглашение, по которому фирма получает денежные средства для осуществления инвестиций в обмен на предоставления кредитору права долевого участия в собственности фирмы (пример: продажа корпорацией простых займов); б) получение займа – получение денежных средств в обмен на обязательства их выплаты в определенный срок и с соответствующим процентом (пример: продажа облигаций, т.е. обязательство выплатить долг в определенный срок и с установленным %).

2. Средства, перемещенные непосредственно от д/х к фирме, проходя через определенные институты кредитно-финансовой системы, т.е. банки, страховые компании, взаимные фонды, т.е. через так называемых финансовых посредников.


17.Влияние государства на потоки экономической активности.

Оно осуществляется через налогово-бюджетную и кредитно-денежную системы. Государство изымает из кругооборота доходов и расходов налоги и отчисления в социальные фонды, которые частично возмещаются правительством в форме трансфертных платежей: выплаты по страхованию, пособия по безработице, ветеранам, по нетрудоспособности, а также % выплаты по займам, которые правительство берет в связи со спадом производства, войнами, необходимостью обороны государства.

Трансфертные платежи – вид связи между правительством и рынком товаров и услуг. 

Понятие чистые налоги представляет собой разность между доходом государства от взимания налогов и правительственные трансфертные платежи. Другой вид связи – государственные закупки товаров и услуг, приобретенные у частных фирм. Если государственные закупки > чистых налогов – бюджетный дефицит и государство вынуждено брать займы на финансовом рынке. Если государственные закупки < чистых налогов – образует чистый поток средств от правительства к финансовым рынкам.

Увеличив чистые налоги, правительство может увеличить объем денежных средств, изымаемых у д/х. При этом последние вынуждены будут либо уменьшать сбережения, либо уменьшать расходы на потребление, либо уменьшать и то, и другое. Следствием такого подхода будет уменьшение национального продукта, как непосредственно, т.е. через сокращение доходов фирм по продаже товаров, так и косвенно через уменьшение инвестиций.

Рост государственных закупок стимулирует рост национального продукта, т.к. в результате растут как доходы фирм, так и доходы д/х. Другое средство воздействия государства на потоки экономической активности – кредитно-денежная политика, она включает все действия правительства, влияющее на количество денег в обращении. Количество денег в обращение должно быть достаточным, чтобы обеспечить все расчеты в экономике. При их недостатке возникают разрывы в хозяйственной деятельности, падение производства, бартер. Практика показывает что рост денежной массы приводит и к росту уровня цен и уменьшению скорости обращения денег (в краткосрочном периоде). А в долгосрочном периоде не оказывает влияние не реальный ВНП или скорость обращения денег.

Количество денег в обращение должно быть достаточным, чтобы обеспечить все расчеты в экономике. При их недостатке возникают разрывы в хозяйственной деятельности, падение производства, бартер. Практика показывает что рост денежной массы приводит и к росту уровня цен и уменьшению скорости обращения денег (в краткосрочном периоде). А в долгосрочном периоде не оказывает влияние не реальный ВНП или скорость обращения денег.

На данный момент денежная масса сжата в пределах 15% к ВВП. В странах развитой экономики она составляет 50-80%.

Еще одно средство государственного воздействия на экономику – это государственные займы. Они осуществлялись путем выпуска и продажи государственных казначейских обязательств (облигаций) и других ценных бумаг как финансовым посредникам, так и непосредственно домохозяйствам и фирмам.

При избытке государственного бюджета этот избыток используется для погашения ранее сделанных займов, т.е. правительство становится чистым поставщиком денежных средств на финансовые рынки.

При дефиците бюджета возникает проблема его покрытия, таким образом, в условиях рынка правительство осуществляет покупки на рынках ресурсов и товаров, а также у частных производителей. В то же время оно предоставляет общественные блага домохозяйствам и фирмам, а также трансфертные платежи и субсидии.

Посредством этого оно может влиять на распределение дохода, осуществлять перераспределение ресурсов, регулировать потоки экономической активности. 
18.Суть Формулы Фишера. Свойство денег и их функции.

Согласно формуле американского экономиста Фишера баланс между денежной массой и ее товарным обеспечением достигается при условии:
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M – статистическое количество денег в обращении (денежная масса).

V – скорость обращения, т.е. средне годовое количество раз, которое любое единицу денежной массы расходуется на приобретение готовых товаров и услуг.

p – уровень цен, т.е. средневзвешенное значение цены готовых товаров и услуг, выраженное относительно базового уровня принятого за единицу.

Qp – реальный объем производства.

Деньги обладают абсолютным свойством ликвидности, т.е. способностью обмена на товары и услуги практически без задержек. Они выполняют функцию средства обращения и дают возможность пользоваться результатом труда. Мера стоимости денежной единицы используется в качестве масштаба соизмерения относительных стоимостей разнородны товаров и как средство сбережения.

Количество денег необходимых для заключения сделок определяется главным образом денежным уровнем или номинальным валовым продуктом. Это положение нашло отражение в классической теории денег Ирвета Фигнера и в его формуле. Изменение номинального ВНП вызывает изменение потребности денег на сделки. Масса денег в обращение прямо пропорциональна уровню цен и объему производства  обратно пропорционально скорости обращения денег.

19. Понятие денежная масса. Агрегаты денежной массы.

Денежная масса – совокупность наличных и безналичных покупательных и платежных средств, обеспечивающих обращение ресурсов, товаров и услуг в экономике.

Понятие денежной массы конкретизируется с помощью следующих агрегатов:

М1 – включает наличные деньги и чековые, бессрочные сберегательные вклады;

М2 – это М1 + бесчековые, бессрочные  сберегательные вклады + мелкие срочные вклады;

М3 – это М2 + крупные срочные вклады (депозитные сертификаты).

В денежную массу не входит наличность и чековые вклады, принадлежащие государству, коммерческим банкам либо другим финансовым учреждениям.

Полезность денег заключается в их способности обмениваться на товары и услуги. Спрос на деньги для сделок – отражает потребность в них для приобретения ресурсов, товаров и услуг, оплаты счетов, выплаты з/п и т.д.


20. Воздействие внешнеэкономических связей на потоки экономической активности.

Национальная экономика, как правило, не является замкнутой экономической системой, т.к. связана с мировой экономикой через экспорт, импорт товаров на мировые финансовые рынки. Импорт предоставляет собой ввоз в страну иностранных товаров и услуг и является первым звеном связи национальной экономки с мировыми рыночными системами.

Домохозяйства, фирмы, правительственные институты приобретают то или иное количество импортных товаров. Величина импорта зависит от размеров экспортной выручки и валютных резервов страны. В импорт входит и реимпорт, т.е. ввоз в страну ранее экспортированных, но не ипльзованных за рубежом товаров.

Экспорт вывоз из страны товаров и услуг – ещё одно звено связи между науионоальной и мировой экономикой. В него входит и реэкспорт, т.е. вывоз ранее импортированных товаров и услуг, но не нашедших применения в данной стране.

Средства, полученные в качестве платежей от иностранных покупателей, сливаются с потоком денежных средств от реализованных товаров и услуг внутренних покупателей. Помимо импорта и экспорта существуют различные финансовые операции, такие как займы и кредиты, а также продажа реальных и финансовых активов. Они приводят к возникновению потока платежей, направленных как внутрь экономической системы, так и за ее пределы. Поток денежных средств, направленный внутрь экономической системы возникает в результате чистых покупок активов иностранным покупателем из чистых займов, сделанных у иностранных финансовых посредников и частных лиц и называется притоком капиталов.

Чистая величина объема продаж активов иностранными покупателями учитывает то обстоятельство, что эти покупатели могут в отдельных случаях перепродавать ранее приобретенные активы покупателям той страны, где они их приобретали.

Величина НЕТТО покупок (чистая величина) активов у иностранных финансовых посредников и кредитов, выданных иностранным заемщикам страной-кредитором и чистых займов, предоставленных иностранной страной-кредитором, представляет отток капитала.

Существует определенная связь между потоками платежей по импорту-экспорту и потоками капиталов. Так импорт может быть оплачен либо выручкой от экспорта, либо притоком капитала, причем в любом соотношении. Экономика может импортировать больше, чем экспортировать, т.е. осуществлять политику чистого импорта, если при этом будет иметь место реальный чистый приток капитала, превосходящий его отток. Такая ситуация может иметь место тогда, когда государство берет в долг больше, чем иностранные субъекты занимают у него или подает за границу больше активов, чем покупает.

Экономика может экспортировать больше, чем импортировать, т.е. осуществлять политику чистого экспорта. Это происходит тогда, когда отток капитала из страны превышает его приток.

В 2000 г. экспорт в России увеличился по сравнению с 1999 на 41% и составляет 102,8 млрд. $. Импорт увеличился на 11,5% и составляет 33,8 млрд. $, т.е. сальдо баланса 69 млрд. $ (1999 – 42,6 млрд. $).

Экономисты считают, что чем большую долю в экономике страны занимает экспорт, тем в большей мере отражаются на ее благополучии все колебания мировой конъюнктуры рынка. 

Одним из показателей уязвимости экономики страны перед мировыми потрясениями является условный показателей открытости экономики, которая характеризуется долей национального экспорта в ВВП. В США, Японии он составляет 10-11%, в России – 40%.

21.Понятие экономического цикла. Варианты изменения экономики.

Рыночной экономике присуща тенденция нестабильности, которая выражается ее циклической развитии. Циклические колебания носят регулярный характер и были названы экономическими циклами, т.е. экономический цикл – промежуток времени между 2умя одинаковыми положениями экономической конъюнктуры. Он включает обычно следующие фазы: Подъем; Спад; Депрессия; Оживление.

Продолжительность и интенсивность этих явлений зависит от конкретных условий, в которых они развиваются. Научные прогнозы относительно циклических колебаний, их глубины, продолжительности, как в целом, там и отдельных фаз не всегда являются точными, но полезны, т.к. заранее позволяют предпринять меры, направленные на смягчение экономических и социальных последствий циклических спадов.

Деловой цикл – цикл развития экономической системы, при котором периоды роста реального объема производства чередуется с периодами его падения, сопровождающийся высоким ростом безработицы. Исследователи данной проблемы подразделяются на тех, 1. кто не признает существование периодически повторяющихся циклов и на тех, 2. которые утверждают, что экономические циклы проявляются с регулярностью приливов и отливов экономики.

1. Считают, что это следствие случайных воздействий импульсов на экономическую систему.

2. Склонны придерживаться того положения, что циклы являются первоосновой реального мира.

В теории циклов их основой считают 3 варианта развития экономики: Постоянный рост. Неравномерный рост. Колебания.

Рост – постоянный или неравномерный развитие экономики с положительной динамикой таких показателей, как ВНП, инвестиции, потребление, доход и т.д.

Колебания – периодическая смена роста и спадов в процессе экономического развития.

Спад характеризуется отрицательную динамику соответствующих показателей.
22.Различные подходы к теории циклов.

В целом можно выделить 3 подхода в теории циклов:

· Цикл – явление, внешнее относительно экономической системы, т.е. имеет природную, политическую, психологическую и т.д. заданность (экстернальная теория).

· Цикл – явление внутренне присущее экономике (интернальная теория).

· Цикл – синтез внутреннего состояния экономики и внешних факторов, устойчиво и случайно реализовано при переходе от 1 фазы к другой.

К внешним причинам возникновения цикл. колеб. относят: научно-тех. открытия, миграцию населения, изменение ситуации на мировом рынке, войны, солнечную активность и т.д.

Основоположником этого направления принято считать ам. эк. Уильяма Джевонс, кот. связывал возникновение эк. циклов с 11-ти летним циклом солн. акт. В этом же направлении работал и русский ученый-биофизик А. Л. Чижевский.

К внутр. факторам возникновения цикл. колеб. относят изм. спроса на благо (инвестиций и потребления). Так англ. эк. Дж. Кейнс утверждал, что основой успешного развития эк. является формирование эфф. инвест. и потребит. спроса.

Существуют и другие точки зрения на причины возн. циклов. Например, психологическая.


23.Характеристика фаз цикла.

Фаза кризиса возникает как всеобщее перепроизводство товаров. Рынок, кот. до опред. момента беспрепятственно поглощал все поставляемые тов., оказывается переполненным ими. В то же время тов. продолжают поступать на рынок. Отсутствие спроса вызывает резкое снижение цен. В итоге, п-во тов. ↓, многие п-ва ликвидируются, возникает безработица, ↓ кредит и как следствие ↑ ссудный %; ↑ банк. задолжность, банк. крахи, банкротство.

Фаза депрессий возникает после кризиса. П-во уже не падает, но продолжает оставаться крайне низким. Постепенно тов. запасы рассасываются, однакоторговля идет вяло. Уровени п-ва продолжает оставаться нижедокризисного. Сохр. высокая безработица, но ↓ цен прекражщается, ↓ и ссудный %. Постепенно в эк. появляются точки роста. Переход к фазе оживления.

Фаза оживления характ. некоторым ↑ п-ва, ↓ безработицы, ↑ цен и прибыли фирм. ↑ ссудный %, з/п. Постепенно начинается фаза подъема.

Фаза подъема характ. дальнейшим ↑ п-ва. При этом оно превосходит высшую докризисную точку. ↑ занятость, тов. спрос, цены. Безработица ↓ до min при ↑ з/п.

Но постепенно п-во вновь выходит за рамки платежеспособного спроса. Рынок переполняется тов. и начинается новый эк. цикл.

24.Схемы этапов экономического цикла.

Классическая схема этапов имеет следующий вид:


В настоящее время широко применяется терминология, предлож. нац. бюро эк. иссл. США. В соотв. с кот. цикл имеет 4 фазы: вершина (пик, бум), сжатие (рецессия, спад), дно (депрессия), оживление (расширение).

25.Экономические параметры их характеристика.

В зависимости от того, как изменяются значения эк. параметров в ходе цикла, они подразделяются: проциклические; контрциклические; ациклические.

Проциклические – в фазе подъема ↑, а в фазе спада ↓. Например, загрузка произв. мощности; агрегаты ден. массы; общий уровень цен прибыли корпораций.

Контрциклические – показат., знач. кот. в период спада ↑, а подъема ↓. Ex.: уровень безработицы; банкротства; запасы готовой прод.

Ациклические – показатели, знач. кот. не совпадают с фазами эк. цикла.

По той же классиф. различают 3 типа эк. парам.: опережающие (кот. достигают max или min перед приближением пика или дна: изменение в запасах, в ден. массе), запаздывающие (достигающие max или min после пика или дна: безработица, затраты по з/п) и совпадающие (изменяются в соответствии с изменением эк. акт.: ВНП, уровень инфляции, объем п-ва.

Кроме того, показатели, знач. кот. начинают ↓ до наступления фазы подъема и ↑ до преодоления – лидирующие (безработица, ссудный %). А показатели, знач. кот. ↑ во время подъема и ↓ в период спада – сопутствующие (п-во, з/п, спрос).
26.Классификация и периодичность циклов.

Выделяют циклы: столетние, охватывающие одно или несколько столетий и описывающие развитие эк. за этот период (вековой тренд); длинноволновые, охватывающие неск. 10-тилетий; нормальные (большие) – 10 лет.: малые – 2-х – 3-х летние; сезонные – т.е. полугодовые; краткосрочные отраслевые – характ. конъюнктурные колеб. запасов, объем продаж, строительства и составляющие от  1-2 дней до месяца и полугода.
27.Суть циклов Жуглара…

Ранее других, эк. наука выделила 7 - 12-ти летние циклы, кот. получили название цикла жуглара (К. Жуглар – фр. физик – экономист). Эти циклы имеют и другие названия: бизнес цикл, пром. цикл, большой цикл, средний цикл. Жуглар занимался природой пром. колебаний во фр., англии и США на основе фунд. учения колеб. % ставок и цен. Как оказалось, эти колебания совпадают с циклами инвестиций, кот. в конечном итоге приводят к изм. ВНП, инфляции и занятости. Он считал, что повторение всех эк. процессов, вызываемых банк. деят., происходит каждые 10 лет. При этом кризис – основную фазу эк. цикла – он рассматривает в качестве оздоравливающего фактора.


В 30-е годы 20-го века в США появились исследования т.н. строительного цикла. Были построены первые индексы совокупного годового объема жилищного строительства, кот. показали следовавшие друг за другом длит. интервалы быстрого ↑ и глубокого ↓ или застоя.


В 1946 г. ам. эк. Саймон-Кузнец пришел к выводу: показатели нац. дохода и валовых инвестиций в оборудовании произв. назнач., в знании, сооруж. обнаруживают 20-ти летние колебания. Эти колебания получили названия цикл кузнеца.


Сторонники экстернальной теории возникн. циклов находят во внеш. среде явления, кот. повторяются каждые 2-4 года и явл. объект. причинами возникновения циклических колебаний.

Краткосросрочные циклы принято называть циклами китчена (Дж. Китчен – англ. эк.). Он сосредоточил свое внимание на исследовании коротких волн, длинной 2-4 года, и связывал их возникновение и продолжительность с колебаниями мировых запасов золота.

Ам. эк. Уэсли Митчелл считал, что причину циклов следует искать внутри эк. сист., особенно в сфере ден. обращения.

28. Теория длинных волн Кондратьева…

Наибольший вклад в теорию длинных волн внес русский ученый Н.Д. Кондратьев. В 1926 году он выступил с теорией длинных волн – 48-55 лет. Его исследования базировались на основе стат. анализа динамики индексов тов. цен, % ставок, ренты, з/п, п-ва важных видов прод. для ряда стран за отдельные периоды, начиная с 1770 по 1926 год. Начало большого подъема он связывал с массовым внедрением в п-во новых технологий; с вовлечением стран в мировое х-во; с изменением объема добычи золота. По его мнению, тех. нововведения осущ. параллельно с расширением инвестиционного процесса. Последний стимулирует производство и спрос и способствует ↑ цен. В этот период ↓ безработица, а з/п и п-ть труда ↑.

О том, что эк. приближается к верхней точке большого цикла, свидетельствует появление на фоне изобилия недостатка отд. товаров, а также ↑ изд. п-ва; замедление ↑ прибыли. Причина этого явления может быть в заметном ↑ нормы потребления, изменении покупат. способности денег.

В завершении жизн. цикла отраслей, появление кот. было следствием нововведений прошлых лет. Он считал, что за каждым большим подъемом следует довольно короткий период, когда эк. как бы готовится к длит. спаду. В этот период происходит ↑ банковской задолженности; обнаруживается избыток произв. мощности; ↑ безработица; ↓ цены.

На конец большого подъема, как и на начальную точку цикла, приходится многие соц. потрясения. По мнению Кондратева, все это в конечном итоге приводит к усилению поисков в области создания более совершенной техники, а это является предпосылкой для нового подъема.

29.Суть неокейнсианского направления государственного антициклического регулирования.

По существу все концепции государственного регулирования  циклов сводится к двум направлениям: неокейнсианскому  и неоконсервативному. Первое направление ориентируется на регулирование совокупного спроса, и второго – на регулирование совокупного предложения. 

	Ориентация в регулировании экономики
	Совокупный спрос

	Цели регулирования
	Регулирование экономики в целом (макро уровень)

	Оценка роли государства в регулировании
	Поощрение

	Приоритеты регулирования
	А)Налогово - бюджетная политика, 

Б)Кридитно – денежная политика


Модель экономического роста кейнсианцев  основывается на том, что рыночный механизм энергичен, а потому государственное регулирование должно быть широким и жёстким. По их мнению, рост экономики наблюдается при увеличении совокупного спроса (потребление, государственные расходы, инвестиции). Если же накопленные сбережения населения начнут превышать инвестиции в реальный сектор экономики, то совокупный спрос будет снижаться и экономика будет функционировать в условиях неполной занятости.

30. неоконсервативного.

По существу все концепции государственного регулирования  циклов сводится к двум направлениям: неокейнсианскому  и неоконсервативному. Первое направление ориентируется на регулирование совокупного спроса, и второго – на регулирование совокупного предложения. 

	Основные признаки
	Направления

	
	Неоклассическое

	Ориентация в регулировании экономики
	Совокупное предложение

	Цели регулирования
	Создание стимулов для эффективной деятельности отдельных фирм (микро уровень)

	Оценка роли государства в регулировании
	Ограничение

	Приоритеты регулирования
	А) Кредитноденежная политика,

Б) Налогово – бюджетная политика.


Неконсервативная модель исходит из того, что если достаточно возрастет совокупное предложение товаров и услуг при полном использовании ресурсов, то это в конечном итоге приведёт к росту спроса, и всё, что произведено, будет закуплено. Представители этого направления считают, что снижая з/п работников можно  добиться полной занятости трудовых ресурсов, а формируемые при этом цены на товары и услуги выступают в качестве само регулятора между совокупным спросом и совокупным предложением. Государство должно регулировать экономические отношения не прямо, а косвенно – через финансовые и налогово - бюджетные системы. Степень же его участия в экономике должна быть незначительной. 

31.Суть общей точки зрения по данной проблеме…

Монетаристкий постулат (Фридман) вообще основывается на том, что основным фактором функционирования и роста экономики является предложение денег, роль государства сводится к практически единственной функции – регулирование предложения денег. Таким образом, сторонники каждого из направлений по разному подходят к сглаживанию циклических колебаний. Однако, в целом , как те, так и другие не исключают роли государства. Существует и общая точка зрения на то,  какая должна быть линия поведения государства для решения данной проблемы, а именно: в фазе спада все действия государства должны быть направлены на стимулирование деловой активности (например, за счёт снижения ставок налогов, предоставления налоговых льгот на новые инвестиции, использование ускоренной амортизации основных средств), т.к. всё это должно способствовать росту совокупного спроса, а в итоге и производства. Кридитно – денежная политика в этот период должна преследовать те же цели, т.е. снижение % ставок и рост кредитных ресурсов банков. Период подъёма экономической активности для предотвращения перегрева в экономике, государство должно проводить политику сдерживания, т.е. осуществлять противоположные мероприятия.
32.Особенности современного периода развития…

В современный период развития мировой рыночной экономики имеет совокупные особенности и характеризуется: 

А) синхронизацией экономических циклов, т.е. совпадение циклических колебаний в различных странах и регионах. Это объясняется усиливающейся интернационализацией производства, углублением научно – технического сотрудничества. Это, в свою очередь, требует и синхронизации действий правительств, направленных на сглаживание циклических колебаний.

Б) Углублением конъюнктурных колебаний под влиянием инфляции, монополизации экономики, нарушением хозяйственных пропорций. В связи с этим, все мероприятия, направленные на их преодоление, можно рассматривать как частный случай регулирования экономического цикла. Опыт 20 века показал, что преодоление кризисов в экономике невозможно без определённого государственного регулирования. 
33.Занятость.

Занятость – экономическая категория, характеризующая деятельность граждан, связанную с удовлетворением их личных и общественных потребностей, которая не противоречит действующему законодательству и, как правило, приносит им заработок (трудовой доход). Занятыми считаются работающие по трудовому договору (контракту), в том числе, выполняющие работу за вознаграждение на условиях как полного так и неполного рабочего времени, а также имеющие  другую оплачиваемую работу, службу, включая сезонные и временные работы, а также занимающиеся предпринимательской деятельностью и самостоятельно обеспечивающие себя работой, занятые в подсобных промыслах, выполняющие работу по договорам подряда, членаы производственных кооперативов (артелей), избранные, назначенные или утверждённые на оплачиваемую должность, проходящие военную службу и службу в органах внутренних дел, проходящие курс обучения в общеобразовательном учреждении начального, среднего и высшего профессионального образования и в других образовательных учреждениях, в том числе по направлению службы занятости. А также, временно отсутствующие на рабочем месте в связи с нетрудоспособностью, отпуском, переподготовкой, из – за  приостановки производства, вызванными забастовками или иными причинами. Различают следующие виды занятости: полную (позволяющую удовлетворить потребность в рабочих местах всего трудоспособного населения),  рациональную (предполагающую наличие эффективных пропорций между рабочими мествами и профессионально квалифицированной структуры работников), эффективная (предполагающую взаимодействие полной и рациональной занятости).

34.Безработица.

Безработица – это социальное явление, которое заключается в том, что определяет часть трудоспособного населения не находит себе работу. По определению международной организации труда: 

Безработный – это человек, который хочет и может работать, но не имеет рабочего места. В рыночной экономике безработица – это результат взаимодействия между спросом на рабочую силу и её предложением. Она является следствием НТП, изменений в отраслевой структуре экономики, сокращение производства и ряда других социально – экономических процессов. В соответствии с Российским законодательством безработными признаются трудоспособные граждане, которые не имеют работы и заработка, ищут работу,. Готовы к ней приступить и зарегистрированы в службе занятости. При этом, не признаётся безработными (не входят в состав рабочей силы) лица, не достигшие 16 лет, вышедшие на пенсию по возрасту, за выслугу лет, отказавшиеся в течение 10 дней со дня их регистрации в органах службы занятости от двух предложений подходящей работы, включая вариант временного характера, а также не имеющие профессии в случае двух отказов от получения профессиональной подготовки или предложений оплаченной работы  (не явившиеся без уважительной причины в течении 10 дней со дня их регистрации в целях поиска работы в органы службы занятости). А также не явившиеся в срок установленный для регистрации в качестве безработных, осуждённые по решению суда к исправительной работе без лишения свободы или наказанию в виде лишения свободы и т.д.

Занятость и безработица – важнейшие макроэкономические категории. Согласно трактовке американского экономиста Пола Сэмуэльсона, различают следующие типы безработицы: 

1) Фрикционную – связана с объективной необходимостью движения рабочей силы. Безработные этого типа – те, кто имеют требуемые рынком профессиональные качества, но добровольно меняет место работы.

2) Структурную – связана с несоответствием структуры спроса на труд и структуры рабочей силы. К этому типу относят тех, кто не имеет квалификации или имеет устаревшие профессиональные качества, или чьи способности к труду не признаются предпринимателями по каким – то причинам. Фрикционная безработица связана с поиском или ожиданием работы. Она считается неизбежной и (в какой – то мере) желательной, т.к. предлагает более рациональное распределение  рабочей силы и рост доходов работников. Эта разновидность безработицы незаметно переходит в структурную. Фрикционная безработица обычно краткосрочна, а структурная более длительна и считается более серьёзной.

3) Циклическую – вызывается спадом производства, той фазой экономического цикла, которая характеризуется недостаточностью совокупных расходов. Когда совокупный спрос падает, занятость населения падает и безработица растёт. По этой причине данный тип безработицы иногда называют безработицей дефицита спроса. Так например в США в годы великой депрессии циклическая безработица поднималась до уровня 25%. Общая численность занятых и безработных составляет рабочую силу. 

Общая численность занятых и безработных составляет рабочую силу. Полня занятость не обозначает абсолютного отсутствия безработицы, поскольку считается, что фрикционная и структурная безработицы неизбежны, тогда полная занятость может быть определена, как занятость, составляет менее 100% рабочей силы. Т.о. уровень безработицы при полной занятости = уровням фрикционной и структурной безработицы. Он достигается тогда, когда циклическая безработица отсутствует и называется нормой или естественным уровнем безработицы. Однако это не означает, что экономика всегда функционирует в условиях естественного уровня безработицы. Обычно она превышает этот уровень. В то же время в определенных ситуациях фактический уровень безработицы может оказаться ниже естественного.

Естественный уровень безработицы не является постоянной величиной. Считается, что в настоящее время он составляет 5-6%. На него влияет демографическая ситуация, законодательные изменения. Фактический уровень безработицы установить достаточно сложно.

35.Уровень безработицы. Закон Оудена.

Можно сказать, что уровень безработицы – это % безработной части рабочей силы или:
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ЧБ – численность безработных ЧРС – численность рабочей силы

Уровень безработицы различается по разным странам так по данным Евростата в среднем по данным ЕС Уб на данный период составляет около 11%:

При этом наиболее низкая безработица наблюдается в Люксембурге, Дании, Австрии, Швейцарии (2,3 – 4,5%). Наиболее высокий – в Финляндии, Испании (11 – 12%). Низок Уб и в таких странах, как Корея, Япония (2 – 3,3%). В США Уб – 1998 – 4,3%: наиболее низкий за ряд последних лет. В России – конец 2000 г.: 11,2% (начало 2000 г. – 11,9%).

Закон Оукена. Объем производства, который может быть произведен в условиях полной занятости, отражает производственный потенциал экономики. Развитие циклической безработицы приводит к превышению ее уровня над естественным уровнем. Экономическая цена этого превышения выражается в отставании фактической величины ВНП от его потенциальной величины. Если же фактическое ВНП = потенциальному, тогда это означает, что экономика развивается в условиях полной занятости.

Американским ученым Артуром Оукеном установлена зависимость, согласно которой потенциальная величина уменьшения производства в сравнении с его уровнем при полной занятости = % роста фактического уровня безработицы по сравнению с ее нормой при полной занятости, умноженной на имперический коэффициент = 2,5, т.е.:
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Безработица оказывает отрицательное воздействие на общество: ее социально-экономические последствия выражены в потере дохода общества, в ухудшении уровня жизни, в деквалификации незанятых рабочих, а также в росте преступности, заболеваниях, смертности и т.д. Установлено: рост безработицы на 1% приводит к росту преступности на 2%. По этим причинам государство должно разработать меры по снижению уровня безработицы.

36.Понятие инфляции её виды.

Под инфляцией (лат. вздутие) принято понимать непрерывный рост общего уровня цен, т.е. рост цен происходящий непрерывно в течение какого-то периода времени, затрагивающий все рынки и характеризующийся для экономики в целом. Она связана с нарушением закона денежного обращения. Для возникновения инфляции достаточно, чтобы совокупный спрос превысил совокупное предложение.

Инфляция может возникать по разным причинам: В следствии диспропорции на микро- и макро-уровнях; Дефицит государственного бюджета; Неоправданный высокий уровень непроизводственных расходов; Структурные кризисы; Эмиссия денег (дополнительный выпуск).

По преобладанию того или иного признака различают:

А) Инфляция материальных издержек производства, она присуща прежде всего нерыночной экономике и проявляется в росте издержек производства и в сокращении производства товаров дешевого ассортимента. Причины: отсутствие конкуренции, сокращение предложения товаров, присутствие природного фактора, рост цены на сырье

Б) Структурная (инфляция спроса), она связана с перемещением спроса с одних товаров на другие, при этом на товары, пользующиеся спросом, цена растет, а это приводит к росту средней цены. Может иметь место и ухудшение товара при стабильной цене на них. Результат: избыточный спрос в то время, как производственный сектор не в состоянии его удовлетворить.

В) Инфляция заработной платы она является разновидностью инфляции издержек. При этом з/п  в цене товара достигает 25-30 и более % и может привести к развитию инфляции.

Г) Инфляция прибыли (инфляционный рост прибыли в условиях монополизации производства), иначе получение сверхприбыли за счёт неоправданного роста цен,  невозмущённого качеством товара.

Д) Инфляция налогов. Высокие налоги снижают возможность инвестирования и развития производства. Эта разновидность инфляции, может вызываться действиями правительства.

Если в экономике государства рост общего уровня цен предшествует росту денежной массы, то речь идёт об инфляции издержек, а если рост денежной массы предшествует росту цен, то это инфляция спроса.
37.Виды инфляции. Её последствия.

В зависимости от роста общего уровня цен различают следующие разновидности инфляции:

· Ползущую, составляющую 3-4% общего уровня цен в год. Она не сопровождается потрясениями в экономике государства, но свидетельствует об определённом обесценивании денег.

· Умеренную, составляющую 5-10% роста общего уровня цен (её иногда называют отрастной). 

· Галопирующую – до 200% роста общего уровня цен в год. В условиях такой инфляции в государстве может возникнуть экономический кризис. 

· Гиперинфляцию –  50% и более % роста общего уровня цен в месяц. 

Помимо явного проявления, инфляция может иметь и скрытый характер. Так называемая подавленная инфляция. Она выражается в появлении дефицита товаров, в ухудшении их качества, очередей при отсутствии явного повышения цен. 

Под стагинфляцией понимают экономический застой при одновременной инфляции. При этом растут как цены, так и уровень безработицы. И под стамбинфляцией понимают сочетание инфляции с резким экономическим спадом. Замедление роста цен называется дезинфляцией. 

В соответствии с теорией Кейнса последствия инфляции двой ствены: в начальный период она обычно не высока и направлена в большей мере на рост производства в меньшей на рост цен. Однако затем проявляется действительная инфляция, связанная с ростом издержек, расстройством  денежного обращения  и снижением производства. В зависимости от того, насколько экономика в состоянии адаптироваться к темпам роста цен различают сбалансированную и несбалансированную инфляцию. В первом случае цены растут умеренно и стабильно, а во втором случае они  - разномоментно подскакивают и экономика не в состоянии приспособляться к их росту. В зависимости от способности государства воздействовать на инфляцию она подразделяется на контролируемую и неуправляемую. В первом случае государство может влиять на уровень цен,  а во втором случае государство не имеет такой возможности. В зависимости от изменения ВНП при росте спроса в экономике различают реальную и мнимую инфляцию. При этом при мнимой инфляции наблюдается увеличение реального ВНП, которое обгоняет рост уровня цен.  В зависимости от точности прогноза, относительно будущих уровней темпа роста  цен различают прогнозируемую инфляцию и неожиданную. Негативное влияние такой инфляции на экономику не может быть ослаблено  в следствии отсутствия заранее принятых мер.

38.Измерение инфляции правило величины 70.

Инфляция измеряется с помощью  индекса уровня  цен, который определяет их общий уровень по отношению к базовому периоду. Темп инфляции для данного года определить следующим образом:  Iинфt=((It-Iб)/Iб)*100%. Где  It, Iб -  индексы цен, соответственно данного базового года. Индекс цен – уровень цен в индексном выражении. 

Она даёт представление по периоду за который произойдёт удвоение уровня цен Т=70/У. Например: при ежегодном уровне инфляции 3% Т=23 года. Число 70 используется по той причине, что при исчислении темпов роста уровня цен используют метод непростых, а сложных %, т.е. удвоения уровня цен цен произойдёт при этом не через 20 лет, а ранее.

39.Понятие девальвации.

Покупательная способность денег показывает их реальную стоимость, точнее то количество товаров, которое можно приобрести на соответствующих денежных единиц. Между стоимостью денег и стоимостью товаров существует обратная зависимость. Когда Цены растут – покупательная способность денег падает и наоборот, при снижении цены она растёт. Отсюда ясно, что если расходы общества больше его производственных возможностей, а государство, которое должно контролировать количество денег в обращении, наращивает их темпами, опережающих объём производства, то в экономике появляются лишние деньги, т.е. часть их не найдёт товаров и услуг. В этом случае баланс между спросом и предложением товаров будет устанавливаться путём увеличения общего уровня цен, а это приведёт к снижению покупательной способности денежных единиц. Если же товары редко появляются в продаже, то цены перестают быть действительным измерителем их стоимости. В этом случае сумма издержек покупателя, связанные с приобретением товаров, будут складываться не только из видимых денежных расходов при их покупке, но и включать расходы на поиск товаров, потеря времени в очередях и д.р. (речь идёт о неявных издержках). Количество товаров и услуг, которые можно приобрести на сумму номинального денежного дохода, называют реальным доходом. Инфляция приводит к девальвации национальной валюты, т.е. к снижению её курса по отношению к иностранным валютам. Причиной такого положения являются инфляционные изменения в экономике и дефицит платёжного баланса.

40.Инфляция и % ставка. Дифференциация % ставки.

% ставка – это цена денежной ссуды, которая определяется отношением суммы денег, выплачиваемых в единицу времени в качестве платы за неё, к величине ссуды. Уровень и динамика % ставки в зависимости от экономического содержания операций и по отдельным секторам рынка ссудного капитала. Различают: ставки денежного рыка (учётная ставка %), ставки рынка ценных бумаг (ставка доходности), ставки по банковским операциям и других кредитно – финансовых учреждений,  связанные с предоставлением ссуд (ссудный %) и привлечением средств (ставка по депозитам). Кроме того, все % ставки дифференцированы по срокам кредита или депозита. Дифференциация % ставки связана с тем риском, на который идёт заимодатель. Риск растёт с ростом срока кредита, т.к. при этом растёт вероятность того, что деньги могут понадобиться заимодателю раньше установленного срока их возврата. Пример: так, например в США ссуды под недвижимость предоставляются под 8-12% годовых, на покупку товаров длительного пользования – 15- 18%. % по краткосрочным ссудам намного ниже и составляет в среднем 5,4%. По другим странам ставки по краткосрочным ссудам составляют: в Германии – 3,9%, Японии – 1,2 – 0,1%, в России ставки сбербанка – 19 – 23%.


41.Понятие номинальной и реальной % ставки.

В условиях значительной инфляции различают номинальные и реальные % ставки. Реальные % ставки рассчитываются как разница между номинальной ставкой и уровнем инфляции. При этом не исключается отрицательное значение реальной % ставки. Если например, банк предоставляет кредит под 15% годовых, а уровень инфляции в экономике составляет 10%, то реальная % ставка будет равна: 15 –10=5%. Это означает, что она была бы таковой при отсутствии инфляции. 
42.Полезность и предельная полезность. Различные точки зрения по поводу предельной полезности.

Важнейшей характеристикой товара является его потребительская и меновая стоимость. Эти категории введены в научный оборот много столетий назад. Большинство экономистов отличают различия этих понятий. Полезность вещи – ее свойство, благодаря которому она удовлетворяет ту или иную потребность человека делают эту вещь потребительской стоимостью, она может удовлетворять потребности как непосредственно, так и служить средством для производства благ. Потребительская стоимость имеет многие блага, не созданные трудом человека, например, вода, плоды дикорастущих растений и др. Однако, не всякая вещь имеющая потребительскую стоимость будет являться товаром. Для этого она должна быть предназначена для обмена.

Меновая стоимость – это количественное отношение, в котором потребительская стоимость одного рода обменивается на потребительскую стоимость другого рода. Поскольку без рыночных оценок покупателя невозможно выявить полезный эффект продукта, то и стоимость (ценность) является прежде всего категорией обмена. Можно сказать, что цена есть объективный результат столкновения субъективных интересов покупателей и продавцов.

Полезность и предельная полезность.

Полезностью называется удовлетворение, которое человек получает от потребления товара или услуги. Различают общую и предельную полезность.

Общая полезность        – удовлетворение, получаемое от набора единиц товара.

Предельная полезность  – прирост общей полезности товара от увеличения объема его потребления на одну единицу.

По мере того, как количество потребляемых товаров растет, предельная полезность любой дополнительной единицы этого товара уменьшается. В этом суть закона предельной полезности, лежащего в основе общего закона спроса.

Предельная полезность отражает степень настоятельности потребностей. Потребитель приобретает товар ради его потребительской стоимости только потому что он обладает полезностью и необходим для удовлетворения его потребностей. 

Стоимость товара определяется предельной полезностью, а не общей. Предельная полезность зависит от напряженности потребностей и запроса данного блага. При любой покупке потребитель соизмеряет причем часто неосознанно свой потребительский бюджет, цену товаров и желание его иметь. При этом последний фактор не только количественно неизмерим, но и иногда не осознается показателем до момента приобретения товара. При выборе товара играет роль не только предварительная информация о нем, но и его внешний вид, упаковка, реклама, советы продавца – в конечном итоге все это и определяет выбор покупателя, т.к. данные факторы формируют представление покупателя о потребительской полезности этого товара.

Данной понятие отражает социально-психологическое восприятие товара любым покупателем, часто не связанное с объективной физиологической полезностью этого товара.

Не смотря на безграничность потребности, большая часть потребителей насыщается, удовлетворяется по мере того, как данное благо используется. Переход от неполного удовлетворения к полному происходит через определенные ступени. Однако если напряженность потребности падает по мере ее удовлетворения, то и полезность блага также должна падать по мере увеличения его потребления.

Потребитель располагает свои потребности в соответствии со своими предпочтениями и старается приобрести на ограниченной доход такой набор товаров, который позволил бы в максимальной степени удовлетворять свои потребности. Это достигается лишь при соблюдении правила максимальной полезности, приобретаемых товаров и услуг в расчете на 1 денежную единицу оказывается одинаковыми. 

Следует отметить, что попытки измерить предельную полезность пока безуспешны. Одни экономисты – кардинолисты (А.Маршалл, У.Джевонс, Д.Робертсон) вводят с целью оценки предельной полезности условную единицу «ютиль».

Пример: покупают 9 ед. товара. Общая полезность составляет U9. Если он приобретет 10ую ед. товара, тогда общая полезность составит U10. А предельная полезность 10ой ед. составит:
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Другие кономисты – ординалисты (В.Паретто, Дж.Хикс) полагали, что предельная полезность является чисто субъективной категорией. Ее невозможно измерить количественно и ввели понятие ординальной, т.е. порядковой полезности. С ее помощью можно выяснить уменьшается или увеличивается степень удовлетворения потребности, но нельзя определить саму степень удовлетворения. Такой подход дает возможность установить предпочтения одних колебаний товаров над другими.


43.Условия потребительского равновесия…

Приобретая те или иные блага, покупатель тратит различное количество денег, т.к. любой из товаров имеет свою рыночную цену. Если разделить предельную полезность соответствующего блага на его цену, тогда будет получена взвешенная предельная полезность. Любой потребитель расширяет отдельные виды потребления до тех пор, пока предельные полезности не оказываются пропорциональны ценам или не оказываются равными взвешенные предельные полезности. Условие потребительского равновесия можно представить в следующем виде:
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где MU1,…, MUn – предельная полезность соответствующего товара; P1,…,Pn – цена единицы данного товара.

Уменьшение предельной полезности связано с уменьшением субъективной оценки потребительской полезности единицы этого товара по мере того, как увеличивается количество приобретенных единиц данного товара. Так, если бы потребитель использовал только два блага X и Y, тогда предельная полезность блага единицы блага X следовало бы оценивать количеством блага Y, от которого потребитель  должен отказаться ради приобретения единицы блага X. Но т.к. рынок предлагает разнообразие товаров, тогда необходимо видоизменить оценку и определить от скольких единиц других благ готов отказаться покупатель ради приобретения одной дополнительной единицы блага X. В итоге для оценки предельной оценки предельной полезности X необходимо выяснить, какую цену готов заплатить потребитель за эту единицу блага X. ( Принцип максимальной предельной полезности: любое домохозяйство, приобретая набор товаров, должно распределить свой доход так, чтобы полезность, полученная от последней денежной единицы, израсходованной на тот или иной товар была бы одинаковой.

Пусть предельная полезность блага X и Y, соответственно – MUx, MUy; а цену – Px, Py, то можно записать:
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Это уравнение характеризует условие равновесия спроса отдельного покупателя. Правая часть уравнения характеризуется соотношением цен двух товаров, а левая – их предельной полезностью, но цены товаров не зависят от покупателей, поскольку устанавливаются рынком. Левая же часть этого уравнения отражает субъективную оценку покупателей, а это подвластно их контролю. Если доходы покупателей, как и цены товаров неизменны, тогда это равенство будет нарушено. Если Px будет падать, то выражение примет вид:
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для любых товаров Y.

Чтобы добиться равновесия домохозяйства будут стремиться приобрести больше товаров X, а это приведет к уменьшению MUx. Предельная полезность товара X будет уменьшаться до тех пор пока вновь не будет выполняться равенство.

Предельная норма замещения одного товара другим и означает от какого количества этого товара потребитель готов отказаться в обмен на получение одной единицы другого товара с тем, чтобы общая полезность осталась неизменной.

Пример: так если доход потребителя 12000$. Pa = 2000$, Pb = 1000$, тогда его реальный доход выражается в количестве единиц товара: 6Pa, 12Pb. Если на этот доход он приобретает 2 товара, тогда в условиях равновесия он купит 4 ед. одного и 4 ед. другого товара: 8/2 = 4/1.

Снижение цены какого-то товара при условии, что цены на другие товары останутся неизменными, увеличат спрос на этот товар для всех потребителей. Этим и объясняется падающая характеристика кривой спроса.

44.Бюджетная линия.

Метод исследования потребительского спроса с помощью кривых безразличия был предложен итальянским ученым Паретто, а затем дополнен английским ученым Хиксом. В основе метода лежит геометрическое совмещение двух кривых – бюджетной линии и кривой безразличия.

Бюджетная линия.

Прямая линия с отрицательным наклоном, графически отображает множество наборов из 2ух или групп продуктов, требующих одинаковых затарат на приобретение.

Пример: пусть домохозяйство располагает месячным потребительским бюджетом 2400$. Эти деньги оно должно распределить на приобретение  необходимых товаров: продуктов питания, одежды, обуви и т.д. Предположим, что выбор делается между одеждой и продуктом питания. При этом доход семьи не меняется. Пусть цена одежды – 240$, цена продукта питания – 60$. Ясно, что при месячном доходе = 2000$ семья сможет пиобрести 10 единиц одежды и ни одной единицы продукта питания, либо 40 единиц продуктов питания или 5 ед. одежды – 20 ед. продуктов питания. Если перенести эту информацию на график и соединить полученные точки на осях прямой линией, тогда получим прямую, которую будем называть бюджетной линией.

Каждая точка прямой показывает, какое количество единиц одежды или продуктов питания может приобрести семья, исходя из своего потребительского бюджета.  Для любых точек координатной плоскости, расположенных ниже бюджетной линии

Например, l и k те или иные сочетания единиц одежды или продуктов питания достижимы, если домохозяйство будет тратить для их приобретения сумму, меньше своего потребительского бюджета. Для всех  точек выше этой прямой, например m, соответствует сочетание продуктов, которые смогут приобретаться семьей, если она будет располагать доходом ( 2400 в месяц. Вопрос: как повлияет на бюджетную линию изменение дохода семьи? Предположим, он составит 1920 ед. в месяц. В этом случае домохозяйство сможет приобрести лишь 8 единиц одежды и ни одного продукта питания, или 32 продуктов питания и ни одного экземпляра одежды.

Линия CD будет являться новой бюджетной линией, т.е. уменьшение дохода при условии, что цена на товар неизменна, будет приводить к смещению бюджетной линии вниз. Если доход семьи возрастет, тогда бюджетная линия сместится вверх. Если цена на товар будет изменяться пропорционально, т.е. увеличиваться или снижаться в одно и то же количество раз, тогда бюджетная линия будет параллельно перемещаться, при росте цены вниз, при падении – вниз. Если цена на товар и доход семьи параллельно возрастут, тогда положение бюджетной линии не изменится. Такая ситуация может иметь место в условиях инфляции, когда инфляция растет цена сопровождается соответствующей индексацией дохода.

Представляет интерес то, как будет меняться положение бюджетной линии, если цена на товары станут меняться не пропорционально, а по отношению друг к другу. Потребителю важно знать не только абсолютное значение цены товара, но и ее относительное значение в сравнении с ценами на другие товары. Если, например, продукты питания стали дешевле, тогда при каждой величине единицы одежды, семья сможет приобрести больше продуктов питания и бюджетная линия примет вид AE. Если они станут относительно дороже, тогда семья сократит их покупки при всех значениях количества единиц одежды, т.е. бюджетная линия примет вид AF. Изменение относительной цены товара приводит к изменению наклона бюджетной линии. Бюджетная линия определяет возможности потребителя, ограничивает его потребительским бюджетом.


45.Кривая безразличия.

Изучая спрос на рынке, необходимо учитывать не только то, что потребитель может купить, но и что он желает приобрести. Располагая доходом в 2400 руб. домохозяйство может распределить эти деньги так, как оно само хочет это сделать. Желание приобрести то или иное количество товаров отражает предпочтение покупателей, которое можно исследовать с помощью кривой безразличия.

Набор вариантов потребительского выбора, любой из которых обладает одинаковой полезностью, называется набором безразличия. Если по субъективным оценкам людей, они получают одинаковое удовлетворение своих потребностей, приобретая какие-то сочетания товаров, тогда говорят, что они безразличны подобным сочетаниям товаров.

Пусть существует альтернативное сочетание единиц одежды и продуктов питания:

	Альтернативное сочетание
	Q, единиц одежды
	Q, единиц продуктов питания

	A
	10
	5

	B
	8
	10

	C
	5
	20

	D
	4
	30

	E
	3
	45


Получили линию – JC, любая точка которой показывает возможность комбинации единиц одежды и продуктов питания. Эта линия – кривая безразличия, которая отражает набор 2ух продуктов, который имеет одинаковую полезность для потребителя. Кривая безразличия, расположенная выше и правее исходной кривой JC будет отражать более предпочтительное с точки зрения удовлетворения потребностей покупателей сочетание товаров, а ниже – менее предпочтительное.

Предельна норма замещения.

Вопрос: от какого количества какого-то товара д/х готово отказаться для того, чтобы получить дополнительную единицу другого товара.

Предельная норма замещения показывает, от скольких единиц одного товара потребитель должен отказаться для приобретения дополнительной единицы другого товара.

Пример: Чтобы купить дополнительную единицу одежды: 5 вместо 4, и переместиться из точки D в C, семья должна отказаться от 10 ед. продуктов питания (20 вместо 30).

При этом предельная норма замещения:
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Можно сказать, что алгебраическое значение предельной нормы замещения – это всегда величина отрицательная. Величина предельной нормы замещения зависит от конкретной точки, в которой производится ее изменение.

46.Карта кривых безразличия: точки равновесия.
Можно выбрать любую точку на плоскости, отражающую конкретную комбинацию продуктов питания и единиц одежды и на основе опроса покупателей построим еще одну линию безразличия, проходящую через эту точку. Осуществив эту операцию N раз, получим совокупность кривых, которую называют картой кривых безразличия. Она дает представление о вкусах конкретных потребителей и показывает норму замещения 2ух товаров при любых уровнях их потребления.

Следует учитывать, что чем меньшим количеством конкретного продукта располагает потребитель, тем труднее ему будет отказаться от еще одной единицы этого продукта и тем больше, например, продуктов питания потреблять, чтобы компенсировать потерю единицы одежды.

Точка равновесия. Бюджетная линия отражает, что можно приобрести, а кривые безразличия, что хотят приобрести семьи, т.е. их предпочтения. Любая точка на бюджетной линии достижима для бюджета семьи, а чем выше и правее находится кривая безразличия (по сравнению с первоначальной), тем больше удовлетворения получает семья от соответствующего ей соотношения товаров.

Оптимальное соотношение товаров будет достигнуто в точке, где бюджетная линия соприкасается с кривой безразличия.
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Т.е. при данном уровне доходов семья может максимально удовлетворять свои потребности, приобретая 5 ед. одежды и 20 ед. продуктов питания, что соответствует точке равновесия потребления. Уменьшение абсолютной нормы замещения отражает так называемое правило уменьшающейся предельной нормы замещения.

47.Понятие Паретто эффективности.

Проблема макроэкономического равновесия – проблема выбора, при котором использование ограниченных ресурсов и распределение результата между различными членами всех общества сбалансированы. В свою очередь, то означает достижение совокупной пропорциональности ресурсов и их использования, производства и потребления, материально – вещественных и финансовых потоков и т.д. Исследование равновесных цен и равновесного объёма продаж на конкретном рынке при условии, что на всех других рынках они остаются неизменными, представляет анализ частичного равновесия. А воздействие изменения рыночной ситуации на одном рынке, на другие рынки прослеживается на основе общего равновесия. При этом цена и объём продаж определяются на всех рынках одновременно с учётом эффекта обратной связи (изменение цены и объёма продаж на некотором рынке в ответ на аналогичные изменения на сопряжённых рынках). Согласно Парето  эффективным будет считаться такое состояние экономики, когда наиболее полно удовлетворяются потребности всех членов общества при данных ограниченных ресурсах. Оно достигается в том случае, когда производство и распределение благ невозможно изменить таким образом, чтобы чьё – либо благосостояние возрасло баз уменьшения благосостояния других.

Индивидуальное и общее благосостояние.

Индивидуальное благосостояние определяют как суммарную полезность, доставленную всеми благами за некоторый промежуток времени. Предполагается, что индивидуальное благосостояние есть возрастающая функция дохода потребителя. Общее благосостояние – суммарное индивидуальное благосостояние. При этом равновесной называют такое распределение дохода, при котором общее благосостояние максимально. Переход общества в новое состояние осуществляется перераспределением совокупного дохода. Парето считал, что экономическая наука должна пройти в своём развитии 3 фазы: Эмпирическое (опытное) обнаружение и фиксирование экономических отношений,  выявление существенных связей внутри них, точное количественное определение условия равновесия элементов, формирующих экономические явления в соответствии с законом свободной конкуренции. 


48.Три условия Паретто оптимального состояния экономики.

3 условия Паретто – оптимального состояния экономики.

1) Эффективность распределения благ между потребителями (эффективность в обмене) для этого необходимо, чтобы для любой пары товаров и любой пары потребителей, которые используют эти товары выполнялось равенство: MRSaxy=MRSbxy, MRSxy  - предельная норма замещения (или замены) товара х товаром у. Это условие должно соблюдаться для всех потребителей соответствующего товара – в данном случае для потребителей а и б, она представляет собой полное соотношение, в котором разные товары приравниваются к друг другу.

2) Эффективность в производстве. Она достигается тогда, когда невозможно увеличить выпуск любого данного товара не снизив выпуск любого другого товара. Для этого для любой пары товаров – ресурсов и любой пары предприятий, которые используют эти ресурсы должно соблюдаться условие: MRTSxab=MRTS – предельная норма технической замены ресурсов. В данном случае технической замены ресурса А ресурсом В на предприятиях производящих товар х и товар у выраженное в количестве единиц данного ресурса, которое может быть замещено единицей другого ресурса при сохранении неизменным объёма производства продукции. 

3) Эффективность на рынке продуктов (структура выпуска). Она характеризуется нормой продуктивной трансформации, которая показывает от какого количества первого товара следует отказаться для получения каждой дополнительной единицы альтернативного товара следуя кривой производственных возможностей (кривая трансформации). MRPTx=MRSxy. Она выражается отношением предельных издержек производства двух товаров. Движение вниз по кривой производственных возможностей, имеющих отрицательный наклон, сопровождается увеличением производства одного товара и уменьшением другого. При этом меняется структура  выпуска продукции. Эффективность на рынке продуктов обеспечивается в том случае, когда соблюдается равенство предельной нормы инфляции и предельной нормы замены.

Следует однако учитывать, что эффективность по Паретто представляет функционирование экономики в условиях свободной конкуренции. Однако экономика не может быть построена только на этих принципах. Кроме того она обычно характеризуется недоиспользованием ресурсов, а отсюда вытекают макроэкономические показатели, которые приводят к безработице. Кроме того на экономические ресурсы, результаты влияют и внешние факторы такие, как загрязнение воды, воздуха. Таким образом реально экономика представляет самые различные нарушения этих требований, но это не означает бесполезность построения макроэкономических моделей. Именно эти модели позволяют найти и оценить объём и структуру конкретных факторов, влияющих на возникшие отклонения.

49.Требования закона свободной конкуренции…

Требования закона свободной конкуренции к отдельным элементам экономической системы.

	Экономические элементы
	Требования закона свободной конкуренции

	Экономический индивид
	Свободный частный собственник ресурсов. Равенство в обмене для двух любых участков рынка.

	Потребитель
	Поиск максимальной полезности товаров.

	Фирма (производитель0
	Получение максимальной прибыли..

	Работник
	Поиск максимальной полезности для фактора производства труда.

	Рынок
	Оптимальность стратегии участников обмена.

	Макроэкономическое воспроизводство
	Оптимальный, устойчивый экономический рост.


50.Простые модели макроэкономического равновесия.

Имеется много моделей макроэкономического равновесия, которые отражают разные взгляды на эту проблему, к простейшим моделям относят  модель Сейя. В этой модели макроэкономические предложения товаров создаёт и балансирует собственный спрос AS=AD. 

Модель равновесия инвестиций и сбережений I=S. Согласно этой модели равновесие между совокупным спросом и предложением есть следствие и результат равенства инвестиций и сбережений. При этом подтверждается,  что сбережения не приводят к дефициту спроса, т.к. каждое сбережение в конечном итоге будет инвестировано. Модель национального счёта страны, в котором объём совокупных расходов страны равен национальному доходу AE=NI. 
51.Вальраса.

Модели Вальрасса и Леонтьева. Среди множества моделей особое место занимают модели Вальрасса и Леонтьева. Модель Вальрасса представляет собой первую модель, которая является по форме макроэкономической, а по своему содержанию основанной на микроэкономических показателях, которые характеризуют поведение на рынках отдельных производителей и потребителей товаров. Она является в то же время математической и основывается на системе линейных уравнений. Особую роль в этой модели играет равновесные цены, обеспечивающие равенство спроса и предложения. В общем виде модель предусматривает: что общее предложение конечных продуктов в денежном выражении должно быть равно общему спросу на них как сумма доходов приносимых всеми факторами производства их собственникам. 
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 , Рj– цена единицы товаров, хj – количество этого товара. Правая часть тоже самое только для ресурсов. M,n – нумерация произведённых продуктов и соответственно ресурсов используемых для производства этих продуктов.

В реальной действительности такое врятли возможно, однако и Вальштрасс и Паретто внесли огромный вклад понимание того, что такое идеальное макроэкономическое равновесие рыночного типа.
52.Леонтьева.

Модель Леотьева. В 1936 году в США для анализа макроэкономического равновесия впервые была использована модель затраты – выпуск и построен баланс межотраслевых связей. В его разработке значительная роль принадлежит Леотьеву, который предложил макроэкономическую модель общего равновесия построенную на базе взаимозависимости всех фаз общественного производства, а именно: производство, распределение, обмен, потребление – межотраслевой баланс. Результатом работы Леотьева стала таблица структуры экономики США за 1919 год, которую он назвал таблицей затраты – выпуск. Она охватила 44 отрасли США, позволила детально расшифровать такие показатели, как: конечное потребление, капиталовложения, экспорт, импорт, состав добавочной стоимости, заработной платы, прибыли и другого. В 1947 году межотраслевой баланс был составлен уже с учётом 400 отраслей США. Разработки Леонтьева получили международное признание, в 1973 году он получил нобелевскую премию по экономике. Модель Леотьева названа затраты – выпуск, т.к. она связана с двояким подходом каждой отрасли: с одной стороны они выступают как выразители совокупного спроса и покупатели материальных бал и услуг предлагаемых другими отраслями (затраты), а с другой стороны выразители совокупного предложения и продавцы материальных благ и услуг (выпуск). Модель имеет следующий вид: 
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 aij – коэффициент прямых затрат, который показывает, сколько продукции отрасли i необходимо для производства продукции отрасли j, xi and xj – соответственно валовая продукция отрасли i и j. Yi – выпуск конкретного продукта отрасли i – конечное потребление домашними хозяйствами. Модель показывает распределение продукции в народном хозяйстве страны, она позволяет при заданном объёме валового продукта отрасли например Х, определить выпуск конечного общественного продукта или при заданном  объёме конечного потребления домашних хозяйств рассчитать необходимый объём валовой продукции.

53.Совокупный спрос. AD, f.
Совокупный спрос – сумма всего спроса на конкретные товары и услуги, предлагаемые на рынке, иначе это экономический агрегат равный реальному объёму национального продукта, который готовы приобрести потребители при любом уровне цен. Его можно разделить на следующие группы в соответствии с секторами экономики: потребление (совокупный спрос домашних хозяйств), инвестиции (совокупный спрос со стороны предприятий на капитальные ресурсы), государственные закупки – совокупный (спрос на товары и услуги со стороны государства), чистый экспорт – разница между зарубежным спросом на отечественные товары и отечественным спросом на зарубежные товары.

Факторы, которые оказывают влияние на спрос на отдельные товары проявляют своё значение и на агрегированном уровне.

Кривая совокупного спроса характеризуется изменением суммарных расходов домохозяйств, бизнеса и правительства в зависимости от изменения уровня цен. Если денежная величина национального дохода возрастёт, то при каждом уровне цен будет предъявляться совокупный спрос на большее количество товаров и услуг. Кривая совокупного спроса строится следующим образом: (зная величину реального ВНП можно в любой точке кривой совокупного спроса можно определить величину номинального ВНП – ном=к*Qp)

На совокупный спрос влияют величины  M and V (денежная масса в обращении и скорость обращения), MV – стоимостная оценка всех продаж => AD=f(M,V). Влияние остальных факторов, т.е. инфляционных ожиданий, вкусов потребителей, цены на товары заменители в конечном сводятся к изменению величин M и V. 

Графически кривая совокупного спроса – линия с отрицательным наклоном, характеризующей зависимость между объёмом покупок реального ВНП и уровнем цен. Влияние ценовых факторов на AD выражается в движении по кривой AD вдоль неё. При прочих равных условиях, чем ниже уровень цен, тем большую часть РВНП могут приобрести покупатели и наоборот. При росте денежной величины всех продаж или при её снижении происходит сдвиг кривой AD соответственно вправо или влево (вверх или вниз). Кроме уровня цен к ценовым факторам, влияющих на динамику спроса относят эффект % ставки, эффект материальных ценностей, эффект импортных закупок.

54.Эффект % ставки.

Траектория кривой AD определяется воздействием уровня цен на % ставку, т.е. в конечном итоге на потребительские расходы и инвестиции. С повышением уровня цен растёт и % ставка на капитал, а это и приводит к снижению потребительских расходов и инвестиций. Рост уровня цен повышает спрос на деньги при неизменной величине денежной массы. Увеличение спроса на деньги взвинчивает цену за пользование ими. Эта цена и есть % ставка на капитал. При высоких процентных ставках потребители сокращают часть своих расходов. Таким образом , более высокий уровень цен, увеличивая спрос на деньги и увеличивая % ставку, вызывает сокращение спроса на РВНП. Например, если фирма предполагает получить 10% на вложенный капитал, а ставка по кредиту составляет 7%, то она будет осуществлять намеченные мероприятия. А при 12% стоимости по ссудам, откажется от их осуществления. Иначе, эффект % ставки – изменение уровня цен и, вызванный этим, рост или снижение спроса на деньги, который повышает или снижает уровень % ставки и тем самым изменяет общий уровень совокупных расходов.

55.Эффект материальных ценностей.

При более высоком уровне цен реальная стоимость накопленных финансовых активов – (срочные счета и др.) снизится и население реально станет беднее, а следовательно сократит свои расходы и наоборот при снижении уровня цен покупательная способность возрастёт. Иначе, эффект материальных ценностей – это изменение общего объёма расходов, обусловленного изменением реальной стоимости накопленных финансовых активов с фиксированной ценой, вызванного изменением уровня цен.

56.Эффект импортных закупок.

Он характеризует   связь между чистым объёмом экспорта, уровнем внутренних цен на товары и услуги и цен на них в других странах. При повышении цен внутри страны на товары собственного производства, эффект импортных закупок может привести к снижению спроса на отечественные товары и наоборот. Если меняются неценовые факторы совокупного спроса, то происходит смещение всей кривой спроса, т.е. меняется характер спроса и население будет приобретать больше или меньше товаров и услуг. К неценовым факторам влияющих на AD можно отнести изменение потребительских расходов, инвестиционных расходов  в расходах на чистый объём экспорта (изменение национального дохода за рубежом, валютные курсы). Учитывая влияние как ценовых так и неценовых факторов на AD можно представить AD как функцию зависящую от множества переменных. AD = f(Ц,ВНП по потоку расхода…).

57.Совокупное предложение. Функция совокупного предложения

Совокупное предложение – это экономический агрегат, равный наличному реальному объёму производства при каждом возможном уровне цен. Или денежная величина общей суммы всех конечных товаров и услуг, предъявленных к продаже предпринимателем и государственным сектором. Модель совокупного предложения может быть графически представлена в виде кривой, отражающей положительную зависимость между уровнем и цен и объёмом национального производства. С некоторым допущением совокупное предложение можно приравнять к валовому национальному продукту или НД (правая часть формулы Фишера). На величину совокупного предложения оказывает влияние те же факторы, которые вызывают изменение предложения на рынке отдельного товара (уровень производства, издержки). В этой связи кривая совокупного предложения имеет восходящий вид:

58.Конфигурация кривой совокупного предложения.

Способность всей экономики приобрести за определённый период времени тот или иной объём товаров и услуг определяется количественным и качественным использованием факторов производства. Под качеством факторов производства понимают: квалификацию кадров, технологию производства. Качество экономических ресурсов характеризуется их производительностью, т.е. количеством готовой продукции приходящейся на единицу соответствующего ресурса. Максимальный уровень производства, который может быть достигнут экономикой государства за период называют совокупной производственной мощностью.

Рост количества или качества применяемых ресурсов  вызывает рост производственной мощности. Однако, в краткосрочном периоде, количество и качество отдельных факторов производства остаётся неизменным. В микроэкономике – это период, в течении которого отдельная фирма использует фиксированное количество капитальных ресурсов, но может менять количество нанятых работников. Однако в макроэкономике трудно найти такой промежуток, когда бы все капитальные ресурсы оставались неизменными. Одна из основных целей любой фирмы является получение максимальной прибыли, что равнозначно достижению определённого объёма производства при минимальных издержках. Эта цель проявляется и на макро уровне.  Для любой рыночной экономике определяющим является производство наибольшего объёма национального продукта с наименьшими затратами на вводимые факторы производства. Исходя из этой цели можно описать влияние основных факторов на совокупное предложение. Так, если производительность каждой единицы экономических ресурсов остаётся постоянной, то по мере привлечения их дополнительных единиц, совокупный объём произведённой с их помощью продукции повышался бы до тех пор, пока экономика не достигла бы своей производственной мощности. После этого дальнейший рост национального производства должен был бы прекратиться. Однако, в этом случае доступность первого и последнего ресурса одинакова и у фирм нет стимула увеличивать или уменьшать  отдачу с единицы ресурса. В этом случае каждая фирма определяет наиболее выгодный для себя объём производства и приобретает необходимое ей количество факторов производства. Кривая предложения такой гипотетической модели будет иметь вид горизонтальной линии.

Когда экономика достигнет своей производственной мощности (Qn), попытка произвести хотя бы одну дополнительную единицу продукции теоретически невозможна, т.к. будет приводить к бесконечно большим затратам. При этом кривая AS станет вертикальной. Однако в реальной экономической действительности факторы производства распределены по различным, далеко не совершенным, рынкам. По этой причине предприниматели используют обычно наиболее доступные и с наивысшей производительностью факторы  производства. По мере ввода менее доступных факторов производства и не обладающих нужным качеством факторов,  производительность всех задействованных ресурсов будет падать, а средние издержки производства возрастать. По этой причине, кривая AS повышается сначала медленно, а затем быстрее. Это объясняется тем, что по мере приближения к использованию всего совокупного объёма факторов производства, всё сильнее будет сказываться ограниченность ресурсов. А привлечение к использованию каждой дополнительной единицы будет резко увеличивать расходы на них. Такое состояние будет наблюдаться до тех пор, пока экономика не достигнет полной занятости. Попытки использования дополнительных ресурсов будут связаны с огромными расходами, а кривая AS2 будет стремиться стать вертикальной.

Таким образом, на совокупное предложение оказывают влияние издержки производства, которые определяются затратами на вводимые факторы производства, а также их производительностью. Изменение в издержках производства приводит к росту или падению совокупного предложения, а следовательно к смещению кривых AS.

Причём если рост издержек производства вызван только ростом цен на ресурсы, но ни количество ни качество используемых ресурсов не меняется, то совокупная используемая мощность экономически также не изменится. Соответственно при каждом уровне цен  на ресурсы  будет производится меньшее количество продукции и совокупное предложение упадёт, а кривая AS сместиться влево и примет вид AS3 и наоборот. Если под влиянием НТП произойдёт увеличение производительности, то и растёт совокупная производственная мощность экономики. При каждом уровне цен будет производиться больше продукции и кривая совокупного предложения примет вид AS5.


59.Различные взгляды на конфигурацию кривой AS.
Выделяют три участка кривой предложения: а, б, в.

Обычно кривая S для конкретной фирмы в краткосрочный периоде имеет положительный наклон, т.к.  при более высоких ценах производитель => предложить на рынке больше продукции.

Кривая AS имеет несколько иную конфигурацию. При этом  различают участки: а – горизонт. (кейнсианский отрезок); б – вертикальный участки (классический отрезок); в – промежуточный (восходящий отрезок).
А. Согласно кейнсианской теории, экономика, находящаяся депрессивном сосотоянии с неполным использованием ресурсов, будет выходить из этого состояния  в ответ на рост совокупного спроса, ростом реального объёма производства, но без повышения  реального уровня цен на товары и услуги. Это объясняется тем, что вовлекаются прежде незагруженные производственные мощности и неиспользованная рабочая сила. 

Производители могут приобрести трудовые и другие ресурсы  по твёрдым ценам => производственные издержки при выпуске товаров не растут, а => не будет и оснований и для роста цен на товары.

Столкнувшись же с падением спроса в условиях неполной занятости, они не снижают цены, а сокращают  производство и увольняют работников. Поскольку занятость будет ниже полной, то и объём выпуска меньше, чем при полной занятости. При постоянной з/п нельзя понизить издержки, а значит и изменение цен врятли возможно.

Кейнс указывал, что экономика развивается не столь гладко и вмешательство государства необходимо. Он не верил в возможность достижения полной занятости за счёт снижения з/п.

Б. Вертикальная линия характеризует классический взгляд на конфигурацию кривой AS. Представители этой школы исходят из того, что экономика защищена от спада механизмом саморегулирования. В соответствии с ним, гибкие цены и гибкая з/п автоматически обеспечивают состояние полной занятости. В экономике при условии невмешательства государства в действие рыночного механизма.

В этих условиях расширение реального объёма производства, когда уже заняты все ресурсы невозможно => следовательно реакцией на рост совокупного спроса будет только рост уровня цен. РВНП останется при этом неизменным на уровне полной занятости. Одно и тоже количество товаров будет продаваться независимо от уровня цен. 

В. Восходящий участок. Если классическая школа признаёт только вертикальную конфигурацию кривой AS, то кейнсианская  не только горизонтальная конфигурация, но и  промежуточный участок в, на котором рост ВНП сопровождается ростом общего уровня цен. В реальных условиях все причины, которые ведут к росту издержек на единицу продукции, смещают кривую AS влево, а обусловленные снижением издержек соответственно вправо.

Таким образом, когда хотя бы одно из этих условий меняется, изменяется и вся кривая совокупного предложения  (AS3 и AS2).

Смещение кривой AS1 к AS2 указывает на рост совокупного предложения. На промежуточном и классических отрезках кривой, она сдвигается вправо, указывая на то, что все предприятия вместе будут проиводить больший РВНП, чем раньше, при данном уровне цен.

На кейнсиансом отрезке рост AS означает падение уровня цен при различных уровнях национального производства. Смещение кривой AS1 к AS3 указывает на падение совокупного предложения. К неценовым факторам, которые вызывают изменения удельных издержек производства и => к смещениюAS, можно отнести: изменение цен на ресурсы, как на внутреннем рынке, так и на импортные; изменения в производительности – это изменение правовых норм.

Учитывая изменение всех факторов на AS можно представить совокупное предложение как функцию множества переменных.  AS=f(P (уровень цен на товары), Pp (уровень цен на ресурсы),T(технологии),N(),…)

60.Равновесие на рынке товаров. Стабильность равновесия.

Модель макроэкономического равновесия на рынков товаров.

Пересечение кривых совокупного спроса и предложения, представленных на одном рисунке определяет равновесный уровень цен и равновесный объём национального производства в стане.

Равновесие на рынке товаров наступает тогда, когда  РВНП, произведённый в экономике страны = купленному.
Кривая AD может пересечь AS на разных участках. Пересечение кривых в каждом из 3х случаев означает, что весь произведённый РВНП полностью приобретен, т.е. нац. Доход = совокупным расходам .

Но в каждом случае равновесие имеет свои особенности.

На промежуточном участке, если уровень цен Р1, то выпуск продукции соответственно не превысит Q2. В то время, как потребители будут готовы приобрести Q3. При этом возникает конкуренция среди покупателей, которая будет способствовать росту цен до Р2. Это заставит производителей увеличить производство до Qn, а покупатели снизят покупку до этого уровня.

На кейнсианском участке, уровень цен не играет никакой роли в образовании реального ВНП. 

На классическом участке рабочая сила и капитал используются полностью и, расширение AS окажет влияние только на уровень цен, повышая его, а реальный объём производства останется на уровне полной занятости. Однако многие экономисты считают, что на классическом и промежуточном отрезках обратное возрастание АD может не восстановить первоначальное равновесие по крайней мере за короткий промежуток времени. Такие параметры, как цены на товары и ресурсы раз возросшие не обязательно снижаются до первоначального уровня или делают это с временным лагом. Таким образом, если AD смещается на горизонтальном отрезке кривой AS, то изменяется только РВНП. На промежуточном – и реальный и номинальный, а на вертикальном участке – только рост уровня цен, а РВНП постоянен.

Нужно отметить, что равновесие на товарном рынке наступает крайне редко в следствии постоянных колебаний совокупных спроса и предложений.

Стабильность равновесия – способность рынка, выведенного из состояния равновесия вновь возвратиться к нему лишь под влиянием своих внутренних факторов. В этом случае государственное регулирование рынка не обязательно, т.к. рынок сам поддерживает свою сбалансированность.


Вопросы:

1. Содержание экономического анализа на макроуровне.
2. Виды экономик. Их особенности. Модели оыночной экономики.
3. Суть простой модели кругооборота ресурсов, продукта и дохода.
4. Понятие ВНП. Его назначение.
5. Формирование ВНП по потоку расходов.
6. Тоже - по потоку доходов.
7. Понятие «непроизводительные сделки».
8. Понятие «инвестиций». Валовые, чистые инвестиции.
9. Недостатки показателя ВНП. Критерии уровня жизни.
10. Формирование показателей: ЧНП; НД; ЛД; РД.
11. Исключение повторного счета при определении ВНП.
12. Номинальный и реальный ВНП.
13. Индексы цен.
14. Понятие ВВП. Его исчисление.
15. Влияние   финансовых   рынков   на   показатели   (потоки)   экономической активности.
16. Характеристика каналов прямого, косвенного финансирования.
17. Влияние государства на потоки экономической активности.
18. Суть формулы Фишера. Свойства денег и их функции.
19. Понятие «денежная масса». Агрегаты денежной массы.
20. Воздействие   внешнеэкономических   связей   на   потоки   экономической активности.
21. Понятие экономического цикла. Варианты изменения экономики.
22. Различные подходы к теории циклов.
23. Характеристика фаз цикла.
24. Схемы этапов экономического цикла.
25. Экономические параметры. Их характеристика.
26. Классификация и периодичность циклов.
27. Суть циклов К.Жуглара, С.Кузнецова, Д.Китчина, У.Митчелла.
28. Теория «длинных волн» Н.Д.Кондратьева.
29. Суть неокейнсианского направления государственного антициклического регулирования.
30. То же - неоконсервативного направления.
31. Суть общей точки зрения по данной проблеме сторонников различных концепций.
32. Особенности    современного    периода    развития    мировой    рыночной экономики.
33. Понятие занятости. Виды занятости.
34. Понятие безработицы. Виды безработицы.
35. Уровень безработицы. Закон Оудена.
36. Понятие инфляции. Ее причины.
37. Виды инфляции. Ее последствия.
38. Измерение инфляции. Правило величины 70.
39. Понятие девальвации.
40. Инфляция и процентная ставка. Дифференциация процентной ставки.
41. Понятие номинальной и реальной процентной ставки.
42. Полезность и предельная полезность Различные точки зрения по породу предельной полезности.
43. Условия потребительского равновесия. Принцип максимизации общей полезности.
44. Бюджетная линия.
45. Кривая безразличия. Предельная норма замещения.
46. Карта кривых безразличия: Точки равновесия.
47. Понятие Парето    эффективности.
48. Три условия Парето    оптимального состояния экономики.
49. Требования закона свободной конкуренции к элементам экономической системы.
50. Простые модели макроэкономического равновесия.
51. Суть модели Л. Вальраса.
52. Суть модели В. Леонтьева «затраты - выпуск» и ее практическое применение.
53. Совокупный спрос. Функция совокупного спроса: Кривая AD.
54. Эффект процентной ставки.
55. Эффект материальных ценностей.
56. Эффект импортных закупок.
57. Совокупное предложение. Функция совокупного предложения.
58. Конфигурация кривой совокупного предложения.
59. Различные взгляды на конфигурацию кривой AS.
60. Равновесие на рынке товаров. Стабильность равновесия.
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